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BILA REKTOR BERBICARA
Assalamualaikum wbt dan Salam Sejahtera.

 Segala pujian bagi Allah Yang Maha Esa. Alhamdulillah, saya bersyukur kerana 
diberikan sedikit ruang untuk melakar sepatah dua kata dalam Majalah Paradigma Johor 
Edisi Kesebelas. Sekalung tahniah dan syabas kepada Sidang Redaksi Majalah Paradigma 
Johor di bawah Unit Keusahawanan MASMED, Bahagian Penyelidikan dan Jaringan    
Industri, UiTM Cawangan Johor di atas penerbitan edisi kesebelas. Berdasarkan                  
pemerhatian saya, majalah ini semakin berkembang baik dan terbukti apabila dalam 
tempoh 6 tahun, 11 penerbitan berjaya dihasilkan. Usaha ini harus mendapat pujian kerana 
majalah ini memfokuskan secara menyeluruh berkaitan keusahawanan, pembangunan 
perniagaan dan program pembinaan membentuk kendiri pelajar yang dilaksanakan bukan 
sahaja di UiTM Cawangan Johor, malah turut melibatkan kampus-kampus dari cawangan 
seluruh sistem UiTM.

 Perubahan teknologi yang drastik dalam era digital pada masa kini serta peningkatan persaingan ekonomi global 
memerlukan perancangan yang lebih strategik dan berinovasi bagi mengharungi cabaran ini.  Oleh itu, pelajar perlu bersedia 
dalam menempuh cabaran dunia pekerjaan sebenar yang berubah mengikut situasi semasa.  Sebagai persediaan, di     
samping ilmu yang disampaikan di bilik kuliah, pelajar juga perlu dilengkapkan dengan kemahiran-kemahiran lain antaranya 
ilmu keusahawanan. Pelbagai inisiatif dilaksanakan di UiTM Cawangan Johor dalam memberi pendedahan berkaitan bidang 
keusahawanan, antaranya melalui penganjuran pelbagai kursus dan program di peringkat Diploma mahupun Ijazah.           
Seterusnya, usaha yang diterajui oleh UiTM seperti penubuhan Malaysian Academy of SME & Entrepreneurship                   
Development (MASMED) dapat melahirkan pelajar yang profesional, berdaya saing, holistik, seimbang dan mempunyai 
minda keusahawanan yang berupaya bertindak sebagai penjana pekerjaan melalui Program Tunas Mekar, Program Latihan 
Keusahawanan Mahasiswa (PLKM), Enterprise Usahawan Muda (EGM), MASMED-UiTM Social Entrepreneur (MUSE) dan 
sebagainya.

 Masyarakat Malaysia wajar dibentuk, diterapkan dan ditransformasikan dengan pemikiran yang berasaskan           
keusahawanan demi menjadikan negara yang unggul menjelang tahun 2030. Di samping itu, terdapat banyak pihak yang 
telah memberikan sumbangan, masa, ilmu dan tenaga. Komitmen dan sumbangan ini adalah berteraskan matlamat yang 
sama iaitu memastikan penyampaian ilmu kepada semua tanpa mengenal usia. Penerbitan majalah Paradigma Johor 
adalah seiring dalam memberi inspirasi bukan sahaja kepada pelajar malah kepada seluruh warga UiTM secara tidak 
langsung untuk menzahirkan aktiviti keusahawanan. Hal ini secara tidak langsung telah membuktikan kewujudan (visibility) 
UiTM Cawangan Johor dan MASMED dalam memberi impak yang positif kepada masyarakat dan seluruh sistem UiTM 
melalui aktiviti penulisan berunsurkan keusahawanan. 

 Dengan tulus ikhlas, saya mendoakan agar segala usaha yang dilakukan ini diberkati Allah SWT. Semoga          
sumbangan ini dapat melahirkan ramai pelajar yang berketerampilan dari sudut ilmunya seiring dengan kemampuan untuk 
menjana pekerjaan. Saya juga berharap agar kita semua diberikan kekuatan untuk melaksanakan tanggungjawab dalam 
meneruskan tradisi dan pengiktirafan yang telah diberikan kepada UiTM sebagai Universiti Keusahawanan dengan penuh 
komitmen, semangat dan ikhlas. Sekian, wassalam. 

PROF MADYA DR SAUNAH ZAINON
Rektor
Universiti Teknologi MARA Cawangan Johor
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Penulis: Musramaini Bt Mustapha1, Faizan Bt Abd Jabar2 dan Suria Fadhillah Md Pauzi3
1,2 Fakulti Pengurusan Perniagaan, UiTM Cawangan Pahang, 3Fakulti Undang-undang, UiTM Cawangan Pahang

 Keusahawanan digital memainkan peranan penting dalam landskap perniagaan yang berkembang pesat hari ini. Ia 
membawa banyak kelebihan termasuk jangkauan global, inovasi, pengurangan kos, akses kepada maklumat dan keupayaan 
untuk menyesuaikan diri dengan persekitaran perniagaan yang terkesan dengan perubahan teknologi. Ia merupakan inisiatif 
penggerak untuk kekal relevan dalam perniagaan abad millenium. Berikut ialah beberapa sebab utama yang kepentingan           
usahawan digital:

 Program Keusahawanan Digital anjuran Fakulti Pengurusan Perniagaan (FPP) dengan kerjasama Masmed UiTM 
Pahang dan Majlis Ugama Islam Pahang (MUIP) Bandar Pusat Jengka, merupakan inisiatif memperkembangkan daya                
keusahawanan digital. Program ini melibatkan peserta wanita berkeluarga dari golongan B40 yang bekerja secara kontrak atau 
tetap dan membuat perniagaan kecil-kecilan di rumah. Senarai peserta ini diperolehi dari hasil kerjasama Majlis Ugama Islam 
Pahang Bandar Jengka (MUIP) bagi memastikan kesahihan status B40 dimana mereka adalah penerima bantuan kewangan 
daripada pihak tersebut. Puan Rohani Jab, Pengasas Kopi Anggun dijemput sebagai penceramah. Program ini mempunyai 5 
objektif bersasar:

 Program ini digerakkan dengan harapan untuk                
memberikan impak positif kepada peniaga kecil-kecilan di sekitar 
bandar Jengka untuk meneroka peluang perniagaan dalam era 
digital. Dengan pengetahuan dan kemahiran baru, diharapkan 
mereka dapat meningkatkan pendapatan dengan mendekati           
pelanggan secara maya dan tidak tertumpu kepada pelanggan di 
sekitar bandar Jengka sahaja malah boleh menjangkau potensi 
pelanggan baru di luar kawasan. Justeru itu, diharapkan dengan 
daya saing yang lebih kompetitif ini dapat membantu peserta         
umumnya peniaga B40 ini untuk membebaskan diri dari kemiskinan. 

**Sumber gambar keseluruhan artikel ini adalah daripada penulis sendiri.

PROGRAM KEUSAHAWANAN DIGITAL

MASMED Sana Sini

Penyesuaian kepada 
perubahan 

1. Pengusaha digital berada 
dalam kedudukan yang baik 
jika menyesuaikan diri dan 
memanfaatkan teknologi.

2. Membolehkan mereka 
untuk membuat strategi baru 
ke dalam model perniagaan.

Fleksibiliti 
Keusahawanan digital lebih 
fleksibel kerana boleh 
menyesuaikan diri dengan 
cepat seiring perubahan 
dalam pasaran, keutamaan 
pelanggan dan teknologi 
membolehkan mereka untuk 
kekal kompetitif dalam    
persekitaran dinamik.

Kos permulaan yang 
minimum

1. Perniagaan digital           
melibatkan kos permulaan 
yang lebih rendah                 
berbanding dengan                 
tradisional melibatkan premis.

2. Pemasaran dalam talian, 
dan platform e-dagang 
menjadikan ia lebih                
terjangkau bagi usahawan 
untuk melancarkan dan 
mengembangkan perniagaan 
mereka.

Membantu peserta iaitu peniaga kecil-kecilan memahami teknik pemasaran digital.

Mempelajari kaedah pemasaran melalui platform TikTok.

Memberikan pengetahuan untuk meningkatkan pasaran jualan produk.

Mendorong mereka untuk mengembangkan kemahiran dalam era digital.

Membantu meningkatkan pendapatan dengan promosi digital.


