


























































































































AA: Ya (mengangguk), selalunya macam tu lah saya order [pesan] mengikut saiz yang

saya nak
NA: Ha’ah (mengangguk).

AA: berapa kilo yang saya nak macam tu lepas tu dia akan buat lah.
NA: Oh.

AA: saya akan saya akan ambik lah pada dia.
NAI: Oh (mengangguk).

AA: Saya rasa yang tu lebih mudah orang kata dari segi perniagaan pon kita rasa lebih

berbaloi lah. Dalam perniagaan ni siapa nak rugi
NAI: (Mengangguk).
NA: Betul (tersenyum).
AA: Kalau rugi tu bukan meniaga nama dia
NAI: (Ketawa kecil).
NA: (Ketawa kecil).
NAI: (Ketawa kecil) Betul.
AA: Yela kalau rugi kalau rugi tu bukan meniaga nama dia
NA: (Ketawa kecil).
AA: Proses perniagaan tu memang untung rugi
NAI: (Ketawa kecil).
NA: Ha’ah (tersenyum sambil mengangguk).
AA: tapi kalau kita sebagai seorang peniaga sebagai seorang usahawan
NAI: (Mengangguk).

NA: Kena pandai lah.
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NAI: (Mengangguk).

AA: negara masing-masing, teknik anyaman tu sama je. Teknik contohnya anyaman
rotan, teknik dia sama je di mana-mana pon sama je jadi cuma kepakaran seseorang
usahawan tu lah untuk menyusun atur teknik anyaman dia tu untuk jadikan hiasan
macam mana bunga corak macam mana tapi penghasilan untuk menghasilkan teknik
anyaman tu sama je. Jadi maknanya kewujudan hasil seni anyaman ni sebenarnya adalah

daripada kreativiti nenek moyang kita yang asal saya rasa.
NAI: (Mengangguk).

AA: Saya rasa begitu.
NA: Okay (mengangguk).

AA: Sebab apa contohnya dia hutan eh masa dulu lah
NA: Takpa takpa (mengangguk).

AA: pendapat saya lah (mengangguk) sebab saya rasa benda tu macam tak susah sangat
kita nak fikir kan

NA: Ha’ah.
NAI: (Mengangguk).

AA: sebab contohnya bila zaman dulu orang susah jadi nak buat satu [1] bekas contoh
lah contoh nak buat satu [1] bekas untuk letakkan apa-apa contoh dalam hutan kan ke--
nampak macam ada nampak siput ke nak ambik siput ke nak ambik buah yang jatuh ke
jadi secara tak langsung orang akan menggunakan logik akal dia mengambik sesuatu

untuk jadikan dia bekas.
NAI: (Mengangguk) betul betul.

AA: jadi di situ dia akan menyimpul, contoh dia akan menyimpul jadi itu ada macam

survival [kelangsungan hidup], faham tak?
NA: Faham (mengangguk).

NAI: Macam _ _ _ (Mengangguk) Ha’ah.
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AA: Macam survival [kelangsungan hidup] hidup kan, jadi dia akan mengambil satu [1]
contohnya dia akan ambik rumput yang tumbuhan yang boleh dipintal --

NAI: (Mengangguk).

AA: dan dia akan mengambik apa yang ada dekat dia mungkin kayu ataupun mungkin
ada mungkin ada bot atau tulang kan mungkin ada tulang yang dah tinggal yang keras,
putih je tu kan mungkin ada kayu mungkin dia akan cantum cantumkan dengan
tumbuhan dipiuh-piuh mungkin dia tercabut di antara tu mungkin dia tercabut rotan yang

menjalar dekat tanah sebab
NAI: (Mengangguk).

AA: kita memang dekat hutan ada Rotan Tanah yang menjalar
NAI: (Mengangguk).
NA: (Mengangguk) Oh.

AA: yang dipanggil rotan cacing, mungkin dia menyimpul-menyimpul benda tu dan
terhasilnya satu bekas yang mungkin tak nampak lah dia punya seni tapi di masa tu dia
fokuskan untuk kegunaan. Mungkin dari situ

NAI: (Mengangguk).
AA: terhasilnya anyaman. Jadi bila dia rasa itu boleh pakai,
NA: (Mengangguk).

AA: jadi next [seterusnya] dia akan buat pulak bekas mungkin untuk apa apa yang dia
perlukan mungkin dia akan masukkan pulak (berfikir sejenak) sumber-sumber yang lain
dengan anyaman tu, mungkin pokok yang lain, mungkin rotan yang lain jadi daripada

situ
NAI: Ha’ah (mengangguk).

AA: mungkin dia rasa yang tu mungkin dia buat masa tu __ (gangguan internet)
mungkin dia rasa ni nak buat tempat tidur dia mungkin lebih baik dia ambik mungkin

masa tu terjumpa ternampak daun yang lebar contohnya macam Daun Rumbia dia akan
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NAI: (Mengangguk).

AA: masalah dengan barang-barang dia.

NA: Oh.

AA: Yang boleh buat barang dia adalah ayah saya sahaja. Mak saya pon tak boleh
(menggeleng).

NA: (Ketawa kecil).
NAI: (Mengangguk).

AA: Yang boleh usik barang dia adalah ayah saya dan nenek saya sahaja sebab ayah
saya memang pandai buat walaupun ayah [Ahmad Bin Omar] saya seorang penoreh tapi
dia selalu saya tengok tolong nenek saya. Ayah saya boleh buat serkap (menggaru mata),

bakul, topi, nenek saya buat berbagai-bagai lah (menggayakan dengan kepala) sebab

nenek saya adalah berasal daripada Jambi, Indonesia.

NA: Oh.

AA: Nenek dan-- nenek saya lah (mengangguk).
NAI: Oh (Mengangguk).

AA: Dia berasal dari sana, masa zaman sebelum merdeka dia dah berpindah disini,

sebelum-- berpindah disini nenek saya telah duduk dua puluh [20] tahun di Mekah [Arab
Saudi] macam tu.

NA: Wow! (terpegun).

AA: Kemudian dia balik ke Indonesia, kemudian tu dia berpindah di-- Malaysia.

NAI: (Mengangguk).

AA: Jadi saya tengok pemprosesan nenek saya (menggaru hidung) buat tu, saya tak
pernah, saya takkan buat. Kalau saya nak ambik pon nenek saya akan (menggayakan

dengan tangan) ke macam tu (tersenyum sambil menahan ketawa).

NA: (Ketawa kecil).
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AA: Adik-beradik saya pon tak boleh (menggeleng), kami memang tak dibenarkan buat
tu jadi saya pon tak minat lah. Jadi apa yang menyebabkan

NA: (Menggaru hidung).
AA: saya buat anyaman rotan ni sebenarnya saya pon tak tahu (menggeleng kepala).
NA: (Ketawa kecil).
NAI: (Ketawa kecil).
AA: Itu yang dikatakan Allah dah tuliskan rezeki
NA: Ha’ah (mengangguk).
AA: kita, jadi itulah laluan kita.
NAI: (Mengangguk).

AA: Saya demi Allah saya kata, saya pon (gangguan internet) tak kenal rotan sebelum
saya buat business [perniagaan] rotan. Jadi memang Allah dah letakkan rezeki saya

dekat situ, satu [1] hari saya nampak dekat rumah kawan saya, kat taman ni
NA: (Mengangguk).

AA: orang belajar buat rotan.
NAI: (Mengangguk).

AA: Sebenarnya saya tak tahu orang belajar buat rotan, setiap minggu-- sebab masa dulu
lepas saya berhenti kerja saya cuma (membetulkan tudung) menghantar anak saya pergi

sekolah je. Hantar pergi, hantar balik.
NAI: (Mengangguk).
NA: (Tersenyum lebar).

AA: Saya duduk di Senawang [Negeri Sembilan, Malaysia], anak saya sekolah di Se-
Seremban [Negeri Sembilan, Malaysia], Sekolah Puteri [SMK Puteri] [Seremban,
Negeri Sembilan, Malaysia]

NAI: (Mengangguk).
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AA: dulu ‘convent’ kan,
NAI: (Mengangguk) Tahu tahu Sekolah Puteri.

AA: ditukar nama Puteri, anak perempuan saya di Puteri [SMK Puteri], anak lelaki saya
dua [2] di St. Paul [St. Paul Institution] [Seremban, Negeri Sembilan, Malaysia] jadi
sorang- [1] dua [2] orang sekolah pagi, sorang sekolah petang jadi rutin saya adalah
hantar anak saya sekolah, pagi, tengah hari, petang jadi ada (gangguan internet) satu [1]
ketika tu saya nampak setiap minggu orang ramai dekat (berdeham) rumah kawan saya,
rumah dia tepi rumah dia corner lot [lot tepi] belakang kedai dekat taman saya ni, jadi
saya tengok setiap minggu orang kat situ, jadi tu ada satu hari tu saya rasa saya dah
hantar anak saya, okay rasa tergerak hati nak pergi tengok dorang buat apa yela masa tu

saya muda kan muda lagi dalam awal 30an,
NAI: (Mengangguk sambil tersenyum).

AA: Jadi saya pon rasa nak jumpa masyarakat lah tapi hakikatnya
NA:( Tersengih).
NAI: (Mengangguk sambil tersenyum).

AA: masa tu saya tak boleh sangat bercampur masyarakat sebab saya sibuk hantar anak
saya pagi, tengah hari, petang kan.

NAI: (Mengangguk).

AA: Jadi saya rasa takpa lah saya nak pergi tengok saya kata, apa (gangguan internet)
yang dorang buat, jadi saya cakap dengan anak saya yang dah balik rumah, duduk diam-

diam kat rumah, ibu nak pergi tengok apa orang tu buat.
NA: (Membetulkan fon kepala).
NAI: (Mengangguk sambil tersenyum).
AA: Nanti ibu balik, kita pergi ambik Abang Ngah kat sekolah. Okay,
NAI: (Mengangguk)
AA: anak saya pon duduk, saya pon pergi tengok. Rupanya dorang nganyam

menganyam rotan.
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NA: Oh.
AA: Saya kata buat apa? Dia kata buat rotan.
NAI: (Mengangguk).
AA: Ttulah yang saya tengok rotan. Itulah yang saya tengok rotan. Jadi
NA: Itu kali pertama lah Puan tengok?
NAI: (Ketawa).

AA: Ha’ah, saya tengok rotan. Oh, macam ni rotan saya kata lepas tu kata “Nak buat
tak?” dia [kawan] kata, eh nak lah, nak cuba. Yela sesuatu yang baru.

NA: Ha’ah.
NAI: (Mengangguk).

AA: Kita mesti (gangguan internet) ____satu [1] keinginan kan yang melonjak, okay
NAI: Ha’ah, betul (mengangguk).

AA: pastu saya pon buat, saya buat, saya buat masa tu rupanya waktu kelas tu tinggal
satu [1] jam je lepas tu saya pon cuba buat, buat bawah dia, pastu buat badan dia pastu
nak matikan dia tu ambik masa lah macam tu kan jadi saya kena masuk kelas lagi satu
[1], saya kata takpa lah minggu depan saya datang (gangguan internet) lah, dia kata “Ini
adalah kelas yang terakhir”.

NA: (Tersengih kemudian ketawa).
NAI: (Ketawa sambil memegang kertas soalan temu bual)

AA: Ya, itulah pengalaman saya. Lagi satu [1] jam nak habis, saya kata saya dah buat
sampai badan dia, saya nak matikan saya kata minggu depan. Dia kata “Ini adalah kelas
yang terakhir”, saya masuk satu [1] jam kelas yang terakhir. Dan di si- situ saya kenal
rotan di jam di satu [1] jam tu saya kenal rotan, di satu [1] jam tu saya mengenali cara

untuk menganyam tapi tak habis.

NAI: (Mengangguk).
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NAI: (Mengangguk).

AA: kalau lulus, baru dipanggil untuk temuduga.” Lepas tu saya ingatkan saya sorang

je (gangguan bunyi kanak-kanak bercakap), ramai dekat situ (meleretkan mata ke arah
kiri).

NA: (Ketawa kecil).

AA: Ntah berapa orang ntah (gangguan bunyi kanak-kanak bercakap), dekat seratus
[100] orang dalam tu, kursus tu.

NAI: (Mengangguk).

AA: Jadi dah periksa nak balik tu periksa semua, alhamdulillah (gangguan internet),
saya diantara tujuh puluh [70] orang yang lulus.

NAI: Oh (mengangguk).

AA: Lepas tu dipanggil lagi untuk interview [temuduga], panggil lagi untuk inter-

interview (gangguan internet) [temuduga], saya ingatkan itu interview [temuduga)] yang
terakhir,

NA: Rupanya ada lagi.

AA: Ada lagi satu [1] (menggayakan tangan] inferview [temuduga], alhamdulillah saya
lulus (ketawa kecil)

NA: (Ketawa).
NAI: (Ketawa).

AA: Saya dipanggil lagi interview [temuduga] lepas tu alhamdulillah interview

[temuduga] saya pon lulus, saya ingatkan itu yang terakhir rupanya ada lagi satu [1]
(menggayakan dengan tangan) interview [temudugal.

NA: (Ketawa).

NAI: (Ketawa).

AA: Jadi interview [temuduga] saya yang keempat tu,

NAI: (Mengangguk).
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AA: rupanya interview [temuduga] yang keempat tu, hasilnya adalah dua puluh lima
[25] orang sahaja.

NA: Oh, dah ___ ditapis.
NAI: (Mengangguk).

AA: Jadi, dari yang seratus [100] tadi tu dipilih dua puluh lima [25] orang sahaja.
NAI: (Mengangguk).

AA: Sebab masa tu (gangguan internet) yang saya tahu kalau kursus tu dibuat secara
sendiri selama enam [6] bulan kena bayar sepuluh ribu [10 000], kalau dengan MARA
[Kuala Lumpur]

NAI: Oh (mengangguk).
AA: Kena bayar empat ribu [4 000], lepas tu tapi ba- bawah MARA [Kuala Lumpur],
NA: Dia bagi percuma.
AA: bilakita _kursus kita lulus, kursus tu nanti dibagi free [percuma].
NA: Oh (mengangguk).
AA: Tak yah bayar lah sebenarnya.
NAI: Oh (mengangguk).

AA: Tempat tinggal disediakan, makan minum disediakan lepas tu kursus semua di

hotel, dua [2] minggu kat hotel
NA: (Tersengih).

AA: Melaka [Malaysia] lah, hotel PD [Negeri Sembilan, Malaysia], hotel Seremban

[Negeri Sembilan, Malaysia] macam tu (tersengih)
NAI: (Ketawa).

AA: lepas tu balik untuk buat apa buat paperwork [kertas kerja] apa semua, set- setiap

hari pergi kuliah, setiap hari buat simulasi jadi saya rasa enam [6] bulan tu saya ingatkan
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NAI: Faham.
AA: saya masih beraktiviti.
NAI: Produktif lah.

AA: Ya, saya masih beraktiviti termasuk suami saya. Jadi orang kata kalau saya tak buat

maknanya set aktiviti saya satu [1] je lepas solat depan tv, lepas makan depan tv.
NAI: (Mengangguk sambil ketawa kecil) Betul.
NA: (Ketawa kecil).

AA: Jadi bila ada ni otak saya pon (menggayakan tangan) akan berkembang, saya tak
simpan otak saya, saya sentiasa berkembang, saya akan fikir saya nak buat bakul apa
nak buat warna apa, design [reka bentuk] apa, berapa banyak lepas tu saya berapa banyak
nak beli rotan, berapa banyak saya nak pakai warna jadi sentiasa, sentiasa (berfikir
sejenak) sentiasa saya badan saya sentiasa bergerak lah dengan adanya aktiviti rotan

saya anyaman rotan ni. Ya, kita nak rehat pukul berapa ni? Mintak maaf ya. Sebab
NAI: Dah dah.

AA: Sebab family [keluarga] dah lapar (ketawa).
NAI: (Ketawa) Seronok sangat dengar Puan bercerita. Boleh lah Eisya (tersenyum).
NA: Okay.

Dengan ini berakhirlah sesi temubual sejarah lisan sesi pertama mengenai bidang
warisan seni anyaman rotan Bersama Puan Azizah binti Ahmad. Kami mengucapkan
ribuan terima kasih di atas kesudian dan kerjasama beliau untuk diwawancara. Sekian,

terima kasih.
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Sesi 2

Assalamualaikum Warahmatullahi Wabarakatuh dan Salam Sejahtera. Berikut adalah
temubual sejarah lisan sesi kedua mengenai latar belakang dan pengalaman hidup
seorang tokoh dalam bidang warisan seni anyaman rotan. Bersama-sama kami ialah
Puan Azizah binti Ahmad yang merupakan seorang penggiat aktif seni anyaman rotan
di Malaysia. Rakaman ini dijalankan pada tarikh 31 Mei 2021 bersamaan dengan hari
Isnin pada pukul 3.15 petang secara atas talian dengan menggunakan platform Google
Meet. Temubual ini dikendalikan oleh Nur Amiera Idayu binti Ronzi dan juga Nureisya

Adlina binti Norria Djaya. Dengan segala hormatnya temubual dimulakan.

NAI: Assalamualaikum, apa khabar Puan?
AA: Waalaikumsalam, baik. Apa khabar semua?
NA: Khabar baik.

NA: Alhamdulillah, khabar baik. Berjumpa kita lagi untuk sesi kedua [2] ini dan Ayu

terus mulakan dengan soalan pertama ya, Puan.
AA: Ya, silakan.

NAI: Okay, okay. Untuk soalan pertama [1], ayu nak tanya, semasa puan menceburi
bidang anyaman rotan ini adakah puan mendapat sokongan daripada keluarga

mahupun orang terdekat?

AA: Sebenarnya masa saya menceburi bidang anyaman rotan ini, saya mendapat galakan
daripada ahli keluarga lah terutama suami, ibu bapa, ibu bapa mertua, adik beradik dan
anak-anak saya sendiri lah jadi itu yang menyebabkan saya lebih yakin untuk

meneruskan kerjaya anyaman rotan ini.
NA: Oh, faham.
NAI: Faham.
AA: Ada lagi soalan seterusnya?
NA: Ada.

NAI: Ada.
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NA: Tercalon lah.

AA: Tercalon lah sebagai usahawan wanita berjaya macam tokoh usahawan. Jadi, saya
rasa itu pun dah memadai walaupun saya tak memenangi tapi saya bersyukur kerana

maknanya ada pemerhati dan yang menghormati, yang menghargai saya
NAI: (Mengangguk)
NA: Ha.

AA: Walaupun saya tak menang tetapi pencalonan tu melambangkan yang saya berjaya

kalau
NA: Wah.

AA: Kalau kita tak berada di tahap yang sebenarnya, nama kita tidak akan dipilih
NA: Betul.

AA: Dicalonkan oleh dalam sesuatu bidang , betul tak?.

NA: Betul.

AA: Dalam sesuatu kejayaan tapi bila nama kita terpilih makna kita berada di landasan
yang teratas untuk dikategorikan bersama orang-orang yang berada di satu level (tahap)
dengan kita jadi orang kata bila pencalonan tu ibaratnya satu apa, bila kita dicalonkan,
itu bila kita menang dan kalah tu, itu adalah orang kata di tangan Allah kan, jadi kita

kena reda
NALI: Betul, betul. (Mengangguk)
NA: (Mengangguk)

AA: Dan bila pemilihan tu terpulanglah kepada pihak-pihak yang mencalonkan,
mungkin ada kekurangan sedikit tetapi orang kata kriteria-kriteria yang ada tu jadikan

kita tercalon. Jadi bila dicalonkan itu, ibarat satu pertandingan

NA: Acik, Puan dah cukup layak lah maksudnya. Aah betul. Puan dah memang layak

lah sebab tu Puan tersenarai. Kami tak kesah.
AA: Macam tulah.

NAI: Betul.
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AA: Jadi pernahlah satu] 1] kali tu di cawangan Kraf tangan cawangan Negeri Sembilan
[Malaysia] saya menerima anugerah usahawan Kraf Rotan berjaya. Saya tak ingat tahun

berapa
NAI: Oh.

AA: Lepas tu banyaklah pencalonan-pencalonan yang saya dicalonkan. Saya tak pernah
mendaftarkan nama saya untuk dicalonkan selalunya mereka akan datang menemui saya

untuk minta kebenaran nama saya dicalonkan. Saya cuma memberi kebenaran
NAI: (Mengangguk)

AA: Dan memberi apa-apa input yang diorang perlukan untuk menyertai pencalonan
itu. Jadi, bila satu-satu pencalonan untuk dikategorikan sebagai untuk mencari
pemenang jadi orang kata itulah saya katakan ia jadi satu pertandingan . Jadi bila satu
pertandingan, terpulanglah kepada mereka

NAI: Aah betul.
NA: Aah betul.

AA: Untuk memilih sesiapa kan, itu dinamakan rezeki. Kalau bukan rezeki, belum lagi
rezeki saya, maka saya tak dapatlah menerima. Andai kata Allah Taala dah menentukan
suatu hari nanti, itu hak saya untuk mendapat apa-apa pencalonan, Insyallah ,

Alhamdulillah saya akan terima.

NA: Okay, perasaan Puan ada rasa macam terkilan ke apa ada tak rasa macam tu? Bila

tak menang tu.
AA: Sebenarnya tak.
NA: (Mengangguk)

AA: Saya rasa dalam pencalonan satu-satu kategori tu, yang untuk dicalonkan ni,
sebenarnya pengalaman saya tu dah lama, dah bertahun-tahun. Saya rasa dari sepuluh
[10] tahun yang lepas pun, saya telah mula nama saya diangkat untuk satu-satu
pencalonan di peringkat Negeri Sembilan [Malaysia] ataupun di peringkat HQ (Ibu
Pejabat), di peringkat nilah domestik maknanya dalam Negeri Sembilan [Malaysia],

dalam kerajaan Negeri Sembilan [Malaysia], dalam kraf tangan Negeri Sembilan
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[Malaysia], dalam kraf tangan HQ (Ibu Pejabat). Jadi, nama saya tu dah sering kali

diangkat dalam satu-satu pencalonan tapi
NAI: (Mengangguk)

AA: Tapi cuma saya katakan tadi, belum rezeki saya jadi saya tak rasa terkilan.
Sebenarnya saya rasa bila nama saya diangkat tu satu kepuasan dan saya rasa itu satu
penghormatan walaupun saya tak memenangi. Saya berpuas hati sedangkan apa, yang
rakan lain tidak diangkat nama dia, sedangkan nama saya sering kali diangkat.

Seringkali.
NAI: Betul.
NA: Betul.

AA: Kadang tahun ni tak lepas , tahun akan datang dicalonkan lagi. Dua tahun akan
datang dicalonkan lagi. Dalam masa sepuluh [10] tahun tu, itulah fenomena yang
diangkat pencalonan saya, cuma yang terakhir sekali ni pencalonan untuk jadi Adiguru

NA: Oh.
AA: Jadi, saya pun tak diberitahu
NAI: Oh.

AA: Mungkin, tak berjaya lah, tapi telah diangkat nama saya cuma saya tidak berjaya.
Dua tahun lepas, saya dicalonkan untuk Tokoh Kraf Wanita di Perbadanan Kraf Tangan
Malaysia [Kuala Lumpur] masa hari Kraf Kebangsaan tapi saya juga tak berjaya tapi

nama saya diangkat untuk pencalonan tu. Jadi, tu saya kata, saya rasa fenomena
NAI: Oh.

AA: Mengangkat nama saya untuk pencalonan tu dah jadi macam biasa bagi saya. Jadi,

bila tiada kemenangan tu, pun biasa bagi saya.
NAI: (Mengangguk)
NA: (Mengangguk)
AA: Jadi saya

NAI: Oh, Faham.
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AA: Memegang satu rasa kepuasan walaupun saya tak menang. Saya rasa itu
mengangkat nama saya untuk dicalonkan tu saya rasa itulah kemenangan saya. Saya

telah mengkategorikan begitu untuk diri saya.
NAI: Betul, faham.
AA: Saya rasa saya lebih gembira
NAI: Sebabnya kat situ pun dah kira, orang nampaklah bakat Puan.
AA: Sayarasa itu kemenangan saya dan itu satu penghargaan
NA: Penghargaan yang besarlah bagi hidup Puan.

AA: Aah ya. Penghargaan dari pihak kerajaan Negeri yang mencalonkan saya untuk
program Negeri, penghargaan saya untuk Perbadanan Kraf Tangan Malaysia [Kuala
Lumpur] kerana mencalonkan saya. Jadi saya rasa itulah kemenangan. Saya rasa bila
dipanggil dan diminta untuk bekerjasama, untuk pencalonan nama saya, saya rasa di
situ saya akan katakan itulah kemenangan saya. Itulah kejayaan saya walaupun saya tak
bawa trofi tu balik , saya tak bawa sijil penganugerahan itu balik tapi itulah kejayaan
saya. Itulah kepuasan saya. Kita teruskan dengan soalan lain. Acik dah puas hati dah.

NAI: Faham (Gelak Ketawa). Okay, soalan seterusnya, adakah Puan pernah mewakili
negeri, negara bagi memasuki pertandingan kesenian? Tak silap saya, Puan pernah sebut

tapi boleh tak Puan detail (Perincian) kan lagi.
AA: Oh untuk --
NAI: Tentang pertandingan-pertandingan yang Puan pergi dekat luar negara ke?

AA: Macam ni, kalau pertandingan tu saya pernah menyertai pertandingan-
pertandingan tu dalam Kraf Tangan Malaysia, adalah dalam kategori reka bentuk
macam tu dan pernah juga saya masuk dalam kategori kerajaan Negeri Sembilan
[Malaysia] di bawah program Satu Daerah Satu Industri (SDSI) yang masa tu
berlangsung di MITC Melaka [Malaysia] tapi saya pun tak berjaya. Alhamdulillah saya
dapat masuk. Lepas tu dalam program kerajaan Negeri juga dalam program Hari
Peladang peringkat kebangsaan yang ada di buat di Negeri Sembilan [Malaysia], saya
pernah menyertainya pun saya tak menang juga. Ya lah bukan rezeki saya, mungkin

produk yang saya hantar tu tak diminati mereka. Selepas tu saya pernah menyertai
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pertandingan Produk Kraf..... apa dipanggil Produk Kraf Hiliran di bawah program apa
va...Kat MAEPS [Selangor] kita panggil MAHA. Ingat Tak?

NA: Oh. Saya rasa saya pernah dengar.
NAI: Betul.

AA: Saya tak—MAHA kan ada program MAHA dekat Serdang [Selangor]. Pernah

dengar tak?
NAI: Pernah pernah.
NA: Pernah kot saya rasa.

AA: Saya pernah. Di MAHA saya pernah masuk promosikan produk Kraf tangan di
bawah kerajaan Negeri dan juga di bawah Perbadanan Kraf Tangan Malaysia [Kuala
Lumpur] juga saya pernah masuk. Di situ juga saya pernah satu kali saya mewakili
Negeri Sembilan [Malaysia] dalam Pertandingan Produk Kraf Hiliran dipanggil
pertandingan hiliran lah macam tu mewakili kerajaan Negeri Sembilan [Malaysia] tapi
masa tu pun saya tak menang juga. Saya banyak tak menang lah tapi saya masuk. Saya
rasa belum rezeki saya. Yalah, mungkin rezeki tak memihak kepada saya walaupun

saya dah berusaha.
NA: Oh. Tak apa, tak apa.

AA: Lepas tu di peringkat antarabangsa, sebenarnya saya tak menyertai pun
pertandingan tapi saya membawa produk saya untuk membuat demo pembuatan. Demo
tu maknanya kita memperagakan produk kita, pembuatan produk kita di luar negara
iaitu di Stockholm, Sweden. Masa berlangsungnya program makanan Malaysia di
Kedutaan Malaysia di Stockholm, Sweden masa tu saya membuat produk anyaman
bakul di Sweden. Kemudian tu saya mewakili Malaysia ke Finland, saya
mempromosikan produk reka bentuk produk Malaysia anyaman rotan di Helsinki,

Finland.
NA: Oh, Helsinki [Finland], okay tahu.

AA: Ya, saya mewakili produk Kraf Malaysia dalam bidang rotan. Masa itu ada beberapa
usahawan yang dibawa ke sana termasuklah Datuk Lat

NA: Oh, Datuk Lat.
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NAI: Oh, wow.

AA: Noor Arfa Batik, saya Zalfiano dan ada seramik saya tak ingat lagi masa tu dan ada
satu lagi dia buat produk silapet. Ada lima [5] orang wakil dari Malaysia dalam bidang

masing-masing. Jadi saya masa tu membawa nama Malaysia
NAI: Faham.

AA: Ke Helsinki, Finland di bawah Didac Malaysia. Didac iaitu Didac adalah satu badan
reka bentuk MARA Malaysia dibawah MARA Malaysia. Jadi saya pun pergi di bawah
Didac maknanya saya masa tu di bawah peruntukan MARA. Yang di Sweden, saya pergi
melalui Kraf Tangan Malaysia dan Kedutaan Malaysia. Lepas itu saya itu adalah dua

negara saya bawa untuk demo pembuatan
NA: Oh.

AA: Dan satu lagi negara Asean yang saya pergi untuk membuat demo pembuatan bakul
saya adalah di Singapura. Singapura masa itu, saya tak ingat tahun bila, saya rasa 2008
saya ada tiga [3] kali ke Singapura mewakili Malaysia dengan Tourism [Pelancongan]
Negeri Sembilan [Malaysia] di bawah kerajaan Negeri Sembilan [Malaysia]. Saya rasa
2008 saya pergi sekali, saya membuat anyaman produk rotan saya di Changi Exhibition

Hall masa tu. Kemudian tu saya pergi dua kali lagi sebagai promosi jualan bersama
NAI: Oh.

AA: Exco [eksko] Kesenian Kerajaan Negeri Sembilan [Malaysia] masa tu dengan Dato
Razli Mikail. Kemudian tu, selepas daripada Singapore [Singapura], saya membawa
produk Malaysia ini ke Birmingham, United Kingdom untuk program exhibition
[Pameran] di mana di situ saya memperagakan produk saya untuk tempahan. Di sana saya
pergi tiga [3] kali, 2009, 2010 dan 2011. Saya ke United Kingdom melalui program

exhibition [Pameran] di Birmingham, United Kingdom.
NA: Puan, saya nak tanya?
AA:Ya?

NA: Puan pergi ke semua tempat ni, kan Puan ada buat demo, pamerkan produk.
Diorang tanggung semua kos penerbangan, diorang bayar ke sekali Puan untuk

perkhidmatan?
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AA: Dia sebenarnya macam ni, selepas saya ke United Kingdom masa 2013, saya
dihantar untuk exhibition [Pameran] di Amici, Frankfurt, German tu satu lagi negara
yang saya pergi yang jauh daripada Malaysia. Kemudian tu saya juga pernah dihantar
untuk jualan promosi produk di US [United States of America] tapi masa tu saya tak siap
Visa. Visa saya tak siap jadi dua tiga orang yang tak siap Visa masa tu tak dapat pergi
walaupun tiket dah tempah, barang dah sampai tapi ada seorang usahawan yang lepas
sebab dia memang dah ada Visa untuk ke sana, dialah yang memperagakan dan
mempromosikan produk kami di US [United State of America]. Kami cuma ada di dalam

senarai dan di dalam pamphlet [risalah] sahajalah.
NA: Oh (Mengangguk).
NAI: Oh (Mengangguk).

AA: Tapi kami tak lepas sebab Visa kami siap dua hari sebelum exhibition [pameran]
habis. Jadi nak pergi pun kalau nak pergi pun sampai pun maknanya kita tak boleh buat

apa-apa.
NAI: Hmm, betul.

AA: Takkan lah saya nak pergi jalan je kat sana kan, kita dihantar untuk mewakili
Malaysia dengan duit yang ditanggung oleh Kerajaan Malaysia untuk tugasan yang kita
kena bawa bukannya kita pergi bercuti. Jadi kalau nak di—kita sentuh dari segi
perbelanjaan. Dari segi perbelanjaan ni, banyak tempat yang saya pergi yang telah
dipilih nama saya, yang telah dicalonkan nama saya ke luar negara jadi di mana tanggung
jawab yang harus saya bawa ke sana membawa tanggungjawab untuk diri saya, untuk
keluarga saya dan negara saya adalah ditanggung oleh sepenuhnya oleh Kerajaan
Malaysia cuma yang menanggung tu mengikut siapa yang menghantar saya, jabatan
mana yang menghantar saya, Kerajaan Negeri mana yang menghantar saya, di bawah
jabatan apa jadi itulah yang menanggung segala perbelanjaan dan membayar
perkhidmatan saya. Kalau contohnya saya pergi untuk program exhibition [Pameran]

pameran dan jualan, itu saya tidak dibayar apa-apa untuk servis saya.
NA: Oh, Faham.

NAI: Oh.

79









AA: Pintu negara kita ditutup kan, itulah jadi sekarang ni dah hampir satu tahun, saya
tak adalah buat demo kat KLCC, tak adalah saya jumpa mat saleh, wan saleh dalam

setahun ni. (Ketawa kecil).
NAI: (Ketawa besar).

AA: Betul, tak ada tak ada saya. Kalau tidak setiap bulan memang saya sentiasa

bersama wan Saleh, pak saleh, mat saleh. (Ketawa kecil).
NA: (Ketawa Kecil).Okay.
NAI: (Ketawa Besar), Itu biasalah.

AA: Itulah. Selain daripada menjana ekonomi, sebab di KLCC sebenarnya saya dibayar
by [Oleh] kontrak di mana satu program saya tu biasanya tak melebihi daripada dua [2]
jam kadang-kadang setengah jam, kadang-kadang satu [1] jam. Ia dibayar melalui satu

program
NAI: (Gangguan Bunyi).

AA: Tak kisahlah satu program tu setengah jam ke, satu [1] jam ke. Sekali panggilan
jemputan untuk demo tu, saya dibayar dengan harga satu ribu [1000] ringgit.

NA: Faham.
NAI: (Mengangguk), Wah banyak juga.

AA: Satu ribu [1000], walaupun saya buat setengah jam, walaupun saya buat satu[1]
jam, walaupun saya buat dua [2] jam. Jadi, itu terpulang kepada waktu yang dibahagi
oleh KLCC untuk program dia. Dia cuma selalunya dia macam sebelum event [Acara]
diorang bermula, event-event [acara-acara] diorang ni selalunya tiga [3], empat [4] hari
macam tu, paling kurang pun tiga [3] hari. Jadi, tapi yang dipanggil untuk
memperagakan promosi apa, demo pembuatan produk Kraf ni adalah hari pertama [1]

pembukaan event-event [ Acara-acara] mereka. Jadi
NAI: Oh.

AA: Sebelum mereka memulakan event [Acara} mereka di Malaysia, di KLCC, mereka

disajikan dengan pertunjukan pembuatan kebudayaan Malaysia

NA: Oh, faham.
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menghasilkan kualiti yang tak bagus, senget-bengit sebab dia tak boleh statik dekat situ.
Jadi, untuk jadikan dia statik

NAI: Faham.

AA: Dekat situ, Kita kena pakukan dia. Jadi, kita perlukan paku, kita perlukan papan
plywood [Papan Lapis] yang agak tebal untuk kita pakukan tapak

NA: Oh.

AA: Kemudian tu jadi kita gunakan warna macam saya katakan tadi Dylon, kita
gunakan periuk untuk memasak warna, kita gunakan gas untuk memasak dan kita
gunakan gam juga. Gam tu kita gunakan selalunya gam kayu berwarna putih ataupun
kita panggil gam Pakir ataupun ada gam yang tidak bila dia dah kering dia tak nampak,
yang tu kita boleh gunakan. Untuk supaya bakul kita tu kemasan dia lagi kemas dan
ada juga orang yang menggunakan lakuer dan spray clear [Penyembur Jelas] untuk
jadikan bakul tu lebih berkilat tapi bagi saya selama dua puluh [20] tahun saya menjadi
usahawan, saya tak suka rotan saya guna lakuer ke, syelek ke sebab bagi saya rotan
yang masuk disapu dengan syelek ni, dengan clear, dengan lakuer ni, dia akan mudah

patah
NA: Oh.
NAI: Oh.

AA: Sebab bila ada bahan kimia yang menyerap, dia akan dalam masa tiga [3] , empat

[4] tahun, dia akan mudah meresap dan mudah patah
NA: Faham.

AA: Tapi kalau rotan yang tak ada langsung clear, sealer [Pengedap], lakuer, dia akan
macam tu bentuk dia walaupun dah dua puluh [20] tahun. Contohnya tudung saji

NAI: Faham.

AA: Jadi saya sejujurnya saya tidak suka ada pencampuran bahan-bahan yang sealer
[Pengedap], lakuer, clear [Jelas] ,syelek yang tu saya tak suka. Bagi saya produk saya,
saya tak gunakan sebab bagi saya usahawan-usahawan yang sama sealiran dengan saya
di bawah Perbadanan Kraf Tangan Malaysia pun tidak menggunakan. Jadi di situ
bezanya produk Malaysia dan produk luar.
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AA: semua teknik lah. Dia ni buat
NAI: Oh.
NA: (Mengangguk).

AA: Contohnya saya nak buat bakul picnic [Berkelah], saya akan ambil teknik buat
bakul picnic [Berkelah] tu. Jadi untuk mungkin tapak dia sama kemudian tu yang
menjadikan berbezanya tu bila kita membuat badan bakul tu jadi badan bakul tu kita
akan menggunakan banyak teknik sebab apa badan bakul ni kita nak olah dia menjadi

satu-satu tidak sama coraknya. Faham tak?
NAI: Faham.

AA: Contohnya saya buat bakul beg, saya tengah buat bakul beg untuk dua biji bakul
beg. Jadi saya tak nak bakul pertama[1] saya sama dengan bakul kedua[2] sama dengan
bakul hingga yang ke dua puluh[20], saya tak nak. Kalau saya buat dua puluh[20] biji
bakul beg tu, setiap bakul tu tidak akan sama di antara satu sama lain. Begitu.

NA: Kreativiti sendiri lah kan.

AA: Betul, saya akan mengikut kreativiti saya sendiri dari segi perletakkan corak untuk
warna, teknik untuk letakkan warna, teknik untuk anyaman dia, teknik untuk tangkai
dia, teknik untuk mati dia. Mati pun matikan bakul pun ada beberapa teknik yang
digunakan. Teknik-teknik tu memang banyak mengikut—senang kata begini lah, teknik
untuk membuat tapak juga ada beberapa teknik, teknik untuk membuat badan pun ada
beberapa teknik, teknik untuk mati bakul pun ada beberapa teknik , teknik untuk
membuat tangkai pun ada beberapa teknik.

NAI: Dia berbeza-beza lah.

AA: Jadi semua step [Langkah] tu berbeza-beza, jadi orang kata masa kita
menghasilkan produk tadi contohnya macam bakul beg saya kata tadi, bakul beg
pertama [1] saya gunakan teknik anyaman tangga, tak berwama, mati dia cara lipat,
tangkai dia jatuh. Jatuh ni maksudnya saya boleh naikkan dia, saya boleh jatuhkan dia.
Lepas tu yang kedua [2], saya gunakan teknik jalan satu [1] tapi tidak berwarna, mati
dia cara lipat satu [1], tangkai dia statik maknanya tangkai dia tidak boleh jatuh, dia

mati macam tu je, keras macam tu je jadi orang senang nak angkat jadi dia tak jatuh.
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Macam tu. Yang ketiga pula, bakul beg tu juga, saya gunakan teknik anyaman corak

wajik jadi dia sebiji macam wajik, kuih wajik kan dia punya corak tengah tu
NAI: Aah kuih wajik.

AA: Tangkai dia, mati dia saya guna mati jalan [2] jadi dia tebal sikit dari jalan satu
[1]. Dia punya tangkai saya guna tangkai bulat lepas tu pemati dia dan tangkai dia
dengan corak dia berbeza daripada yang kedua [2] dan yang pertama [1]. Jadi tu saya
kata, bercakap pasal teknik anyaman tu memang banyak , jadi setiap step-step
[Langkah-langkah] dia tu mempunyai teknik-teknik yang berlainan mengikut kreativiti
kita kecuali kalau kita mendapat tempahan daripada pembeli, kita ikutlah tempahan dia.
Kita tak boleh nak mengubah sesuka hati kita dan kita tak boleh lah menunjukkan
kreativiti kita kepada customer-customer [Pelanggan-pelanggan] kita sebab apa, apa
yang customer [Pelanggan] nak itulah yang kita bagi walaupun kita ada ilmu yang dah

lama
NAI: Itu betul.

AA: Experience [Pengalaman] yang dah lama mengenai bakul itu contohnya kalau kita
kata “Kalau Puan nak guna untuk bakul hamper, baik Puan ambil yang besar sikit, saya
tunjukkan yang macam ni, mungkin Puan boleh letak banyak sikit apa semua”. Tapi tak
itu kita salah, sebab apa customer [Pelanggan] tu sendiri telah menentukan apa intipati
yang dia letakkan dalam bakul dia sebab itu dia menempah dengan kita mengikut apa cita
rasa dia, kesesuaian yang dia hendak gunakan. Jadi kita tak boleh memberi pandangan
itu, ini kepada customer [Pelanggan] yang datang menempah produk mereka. Walaupun
coraknya, kita ikut je, kalau dia kata merah, merah lah, kalau dia kata empat [4] segi,
empat [4] segi lah, kalau bujur, bujur lah. Sebab yang menjadikan bakul kita reject
[Ditolak] dan customer [Pelanggan] kita lari bila kita memandai-mandai memberi orang
kata, pandangan yang tidak diperlukan kecuali kita punya customer [Pelanggan] meminta

pandangan kita, nak buat macam mana
NAI: Faham (Mengangguk).

AA: Bakul saya nak letak berapa biji, bakul kuih , saya nak letak botol ni mineral, saya
nak letak kordial, apa-apa lah. Kalau tu kita lah bagi lah apa-apa saiz ataupun bentuk yang
sesuai. Tapi, kalau tidak diminta, mereka dah ada dah apa yang mereka nak letak, kita
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AA: COVID-19 di musim pandemik ni,
NA: (Mengangguk).

AA: saya mendapat bantuan daripada Kerajaan Malaysia di bawah Program PM [Tan
Sr1 Muhyiddin Yassin, Perdana Menteri ke-8] kita, saya mendapat bantuan geran,

NA: Oh, ya ya
AA: Geran Khas Bantuan Usahawan
NAI: (Mengangguk) Oh.
AA: di pithak dari CENDANA
NA: Oh, saya tahu (mengangguk).
AA: di bawah Kerajaan Malaysia sebanyak lebih kurang dua puluh tujuh ribu [27 000].
NA: Oh, banyak (mengangguk).
NAI: Oh (mengangguk).
AA: (Batuk) Yang-- saya telah terima sebanyak sepuluh ribu [10 000] lebih
NA: (Mengangguk).
AA: Dia akan membuat tiga [3] kali
NAI: (Mengangguk).
AA: pembahagian
NA: Oh.
AA: sehingga bulan 12.
NAI: (Mengangguk).

AA: Yang saya telah terima sebanyak sepuluh ribu lapan ratus [10 800] lebih kurang
dan saya terima menghabiskannya untuk membeli bahan mentah sebanyak sepuluh ribu

[10 000] lebih.

NAI: (Mengangguk).
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AA: Dan sckarang ni saya tengah menunggu untuk pembayaran yang kedua dan yang

ketiga.
NAI: (Mengangguk).
NA: Oh, faham.
AA: Jumlahnya keseluruhan adalah lebih kurang dua puluh tujuh ribu [27 000].
NA: Dua puluh tujuh ribu [27 000], (mengangguk).
AA: Geran yang geran yang tak berbayar.
NA: Oh, tak payah bayar e¢h?
NAI: (Mengangguk) Oh, wow [Wah]

AA: Ha’ah (mengangguk) alhamdulillah lah sebab apa dengan kehadiran apa virus

Corona Virus, saya pon mendapat bantuan daripada kerajaan. Kira sesuatu yang kita--
NAI: (Mengangguk) Kira dibantu lah kan.

AA: (Mengangguk) Bersyukurlah mendapat bantuan daripada kerajaan yang menyebab-

yang membolehkan apa usahawan mikro kecil ni boleh terus bernafas.
NAI: Ha’ah betul (mengangguk).
AA: (Tersenyum).

NA: Okay, kan Puan ada jual benda-benda anyaman rotan bakul ni semua, Puan ada
jual dekat Shopee, online [atas talian] dengan luar negara, ada tempat-tempat lain yang

Puan selalu (menggayakan tangan) pasarkan produk Puan ni?

AA: Selalu selain daripada online [atas talian] tu kita jual melalui promosi di bawah

Kraftangan [Perbadanan Kemajuan Kraftangan Malaysia] [Kuala Lumpur] lah.
NAI: (Membetulkan tudung).
NA: Oh, faham (mengangguk).
NAI: (Mengangguk).

AA: Di promosi domestik, maksudnya di shopping mall [pusat membeli-belah]
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NAI: (Mengangguk).

AA: lepas tu Program Hari Kraf Kebangsaan, Kraf Johor dan kraf negeri-negeri lain lah
yang buat pro- program, kita akan pergi lah. Semuanya di bawah Kraftangan Malaysia

[Perbadanan Kemajuan Kraftangan Malaysia] [Kuala Lumpur]
NA: (Menyelak helaian kertas)

AA: Selain daripada tu, saya masuk jugak dalam Program MAHA,
NAI: (Mengangguk).

AA: selain daripada MAHA saya masuk jugak dalam Program FAMA -- kalau FAMA

buat program
NAI: Pernah dengar (mengangguk).

AA: Hari Pelandang mereka jadi saya akan join [sertai] sama lah. Dan jugak di bawah
Jabatan Pertanian pon sama, kalau Jabatan Pertanian buat program untuk dorang punya

Expo Pertanian, saya selalunya saya jugak dijemput untuk menyertai macam tu lah.
NAI: Oh.

AA: Jadi memang banyak lah ca- memang banyak lah untuk cara pemasaran,
NAI: Faham.

AA: cuma kita nak ikut dengan tak ikut je lah tapi selalunya kalau lokasi yang sesuai,
saya akan pergi sebab saya rasa kalau tempat tu memang tumpuan public [orang awam],
jadi kita selalu tengok ada (menggaru pipi) pasaran untuk produk anyaman saya, saya
akan pergi. Saya jugak memilih jugak lokasi-lokasi sebab saya pon buat masa sekarang
ni semua apa semua kos tinggi jadi kalau saya terus mem- apa mengikut program-
program (gangguan internet) pemasaran dorang, ada jugak lah yang kos yang saya harus
tanggung jadi untuk tidak membuang kos yang banyak jadi saya memilih lah lebih

kepada memilih lokasi.
NAI: (Mengangguk).

AA: Kalau lokasi tu sesuai, produk saya boleh saya rasa boleh pergi dekat situ Insya-

Allah saya akan ikut promosi jualan tu kalau saya rasa tak sesuai saya tak pergi sebab
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apa ada tempat yang harus hotel saya tanggung daripada saya menanggung kerugian
lebih baik saya tak pergi (mengangguk).

NA: Betul (mengangguk).
AA: Macam tu lah.
NALI: Betul (mengangguk).

NA: Saya ras- saya nak tanya (mengangkat tangan) Puan, kan dalam tahun atau maybe
[mungkin] dalam tahun 2020, tahun ni baru bermula kan baru bulan enam [6], berapa
banyak yang Puan dah pasarkan (menggayakan tangan) maybe [mungkin] dalam tahun
lepas dalam setahun (menggeleng kepala) tu berapa banyak? Dah berapa (menggeleng
kepala) banyak Puan dah jual (menggayakan tangan)?

AA: Oh, kalau dalam tahun 2020 ni memang
NA: Ha’ah (mengangguk).
AA: kita 2020 memang pasaran kita sikit sangat sebab
NA: Oh yeke?
NAI: (Mengangguk).
AA: kita cuma boleh buat jualan
NA: Online [atas talian] (mengangguk sambil mengelap mulut).
AA: sampai bulan empat [4] sahaja.
NA: Ha’ah.
NAI: (Mengangguk) Ha’ah betul.

AA: Lepas-- bulan empat [4], lepas tu kita tak dalam buat jualan, kita Cuma buat jualan
online [atas talian] bila jualan online [atas talian] ni kalau bidang kraf ni bila orang tak

nampak jadi cantiknya tu orang tak dapat nak pegang kan

NA: Lain.
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AA: (Mengangguk) Jadi, selain daripada barang yang macam kegunaan contohnya
tudung saji, dulang macam tu orang nak guna masa hari raya yang tu kita dapatlah buat
pasaran, macam bakul hamper jadi dapatlah saya buat pasaran yang tu tapi tak lah orang

kata banyak-- sangat.
NAI: (Mengangguk).

AA: Orang kata dalam satu [1] tahun tu dalam sekitar dalam tak sampai sepuluh ribu [10
000] pon.

NAI: (Mengangguk).
AA: Sebab bila dalam suasana macam ni kan sama lah dengan tahun ni pon
NAI: Faham.

AA: sayarasa sehingga sekarang ni pon saya tak dapat pon buat pencapaian sepuluh ribu

[10 000] pon, tak dapat. Sebab apa
NAI: Sebelum COVID

AA: sebab kita tak boleh keluar lepas tu ada jemputan untuk jualan, contohnya saya dua
[2] kali sebelum hari raya saya dijemput untuk buat

NA: (Membetulkan fon kepala).

AA: promosi jualan di Aeon Mall Nilai [Negeri Sembilan, Malaysia]
NA: Ha’ah (mengangguk).
NAI: (Mengangguk).

AA: di bawah Kraftangan Malaysia [Kuala Lumpur] walaupun dengan kos tapak yang
berbayar murah maknanya saya dibagi peluang untuk menyertai dengan bayaran seratus

[100] seorang
NA: Uish, murahnya.

AA: untuk satu booth [gerai], share [kongsi] dengan tiga [3] orang kan tapi saya tak

pergi jugak sebab apa saya memang tengah menjaga diri saya dan keluarga saya

NAI: (Mengangguk) Betul betul.
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AA: daripada Pandemik COVID-19 jadi saya tak pergi jadi bila saya tak pergi saya takda
saya tak dapat buat pemasaran lah saya cuma menumpukan untuk online [atas talian]

sahaja
NAI: (Mengangguk).

AA: lepas tu ada order [pesanan] melalui online [atas talian] jugak tempahan untuk
bakul hamper macam tu, tu pon tak banyak lebih kurang dalam dua ribu [2 000] lebih je
lepas tu yang selainnya saya untuk tahun 2020 dan 2021 saya cuma membuat satu [1]
perancangan jangka panjang sahaja di mana saya cuma membuat perancangan membuat

produk dan menyimpan produk maknanya saya menyimpan modal lah.
NAI: (mengangguk).

AA: Dengan bantuan, bantuan kerajaan Malaysia yang berikan saya geran CENDANA
untuk membeli bahan mentah alhamdulillah bahan mentah saya tengah banyak

NAI: (Mengangguk).

AA: jadi saya merancang untuk satu [1] perancangan jangka panjang sahaja, saya
merancang membuat produk sebanyak mana yang saya boleh seperti biasa tanpa

memasarkan secara fizikal, saya cuma memasarkan secara virfual [maya] sahaja.
NA: Oh, faham.
NAI: (Mengangguk).

AA: Di mana di bawah online [atas talian] kan jadi saya takda buat pemasaran fizikal.
Saya rasa takpa sebab saya rasa suka dengan tak suka saya tetap meneruskan apa yang
harus saya teruskan dalam keadaan pandemik sekarang ni jadi saya lebih suka

menyimpan stok saya
NAI: Faham (mengangguk).

AA: se- sehingga lah habis (mengangguk) habis kita punya malapetaka COVID ni.
NA: (Ketawa kecil).

NAI: (Ketawa kecil) Ha’ah, betul betul (mengangguk).

119



AA: Yela ini dikira bencana, kita boleh kategorikan sebagai bencana alam. Sebab kita
tak

NAI: Ha’ah, betul.

AA: merancang, siapa pon tak ni kan, dia diibaratkan sebagai bencana alam jadi lebih
bai- baik saya merancang untuk buat produk saya setiap hari dan saya simpan je produk
saya setiap hari, saya andaikan dalam perancangan saya produk yang saya simpan itu
adalah modal yang saya simpankan untuk masa akan datang saya. Sebab apa produk
yang telah buat itu

NAI: Andaikan habis pandemik

AA: Ya (mengangguk), sebab produk tu adalah duit saya adalah modal saya jadi saya
simpan dulu mungkin harini saya tak dapat tukarkan kepada cash [wang tunai] tapi
Insya-Allah bila habis je pandemik nanti saya akan terus memasarkan jadi saya rasa tak

ada kerugian cuma saya mengecilkan lah jumlah pembuatan untuk pekerja,
NAI: Ha’ah, faham (mengangguk).

AA:maksud saya, saya jugak tak nak membebankan kos saya jadi saya tak-- nak costing-
- [kos] yang tinggi jadi saya tak nak terlibat kepada pengaliran keluar tunai saya dalam
bidang pembuatan untuk pembayaran pembuatan pada pekerja saya jadi saya

mengecilkan.

NAI: Faham.

AA: Jadi saya mengecilkan sebabnya sa- yang pertama saya tak nak pengaliran tunai
saya keluar terlalu banyak, yang kedua saya nak menjaga kesiha- keselamatan keluarga

saya dan juga
NAI: Betul.

AA: keselamatan pekerja saya jugak jadi sekarang ni saya membuat sepatutnya sahaja
maknanya saya yang boleh buat di rumah, saya buat je di rumah bersama suami saya
dan saya jugak ada seorang pelatih yang itu saya tak boleh nak tolak sa- dia tetap jugak
menjalankan latihannya sehingga ke bulan September sebab dia adalah pelatih perintis

untuk enam [6] bulan
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NA: Faham. Okay, saya nak tanya Puan,
AA: (Mengangguk).

NA: Semasa mencemburui (sic, Menceburi) bidang anyaman rotan ni, apa antara
cabaran-cabaran yang Puan terpaksa lalui? Puan ceritakan sikit lah cabaran yang paling

besar ke?
AA: Cabaran semasa saya menjadi usahawan anyaman rotan ini
NA: (Mengangguk).

AA: Cabaran saya, mula-mula cabaran saya lepas pada peringkat awal dulu adalah

pekerja.
NA: (Mengangguk).
AA: Untuk mendapatkan pekerja.
NA: Oh.
AA: Di mana masa tu tak, tak ramai orang yang pandai, orang yang tahu.
NAI: (Mengangguk).

AA: Lepas tu ada yang tahu pun mungkin takut tak pandai tapi bila saya dah melatih
mereka, baru saya dapat pekerja dan kadang-kadang tu bila kita, pekerja kita dah pandai
lepas tu pekerja kita berhenti.

NA: Aah.
AA: Jadi itu satu cabaran lah.
NAI: (Mengangguk).
NA: Betul, betul.
AA: Lepas tu satu lagi cabaran untuk mendapatkan bahan mentah
NA: Aah, betul.

AA: Di mana ada ketika-ketikanya bahan mentah kita ni kehabisan disebabkan
mungkin percaturan ekonomi pun, perundangan-perundangan yang dibuat untuk
mereka-mereka yang mengambil rotan di hutan dari segi peraturan pelesenan macam

tu.
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NAI: (Mengangguk).
AA: Lepas tu
NAI: Faham.

AA: Mungkin juga kekurangan pekerja mereka untuk pemprosesan bahan mentah jadi

dia akan memberi kesan kepada pembuat rotan seperti saya dan juga
NAI: Aah, betul.

AA: Dan ada juga persaingan yang saya rasa tak berapa serius lah tapi tu saya rasa

persaingan juga lah. Persaingan daripada
NAI: (Mengangguk).

AA: Kemasukan barang-barang kraf rotan daripada luar negara juga lah contohnya

negara-negara jiran kita lah. Tapi saya rasa tak lah begitu memberatkan
NA: (Mengangguk).
NAI: (Mengangguk).

AA: Sebab apa, mereka dengan produk mereka, kita dengan produk kita jadi
keistimewaan produk kita, negeri kita pun ada, jadi keistimewaan produk mereka pun
ada. Jadi tu terpulang pada customer [Pelanggan] tapi setakat ni saya rasa tidak

memberi impak yang besar kepada kami sebab kami ada
NAI: (Mengangguk).

AA: Program-program promosi di bawah Kraf Tangan [Perbadanan Kraf Tangan
Malaysia] dan agensi kerajaan lain yang menyumbang untuk kami memasarkan produk
kami, jadi bila banyak promosi jualan, jadi kita banyak membuat pendedahan tentang

produk kita, produk hasil pembuatan kita sendiri. Jadi, penggemar-penggemar
NAI: (Mengangguk).

AA: Kraf rotan ni faham apa keistimewaan produk Malaysia, apa kekurangan produk
Malaysia dan apa keistimewaan produk luar dan apa kekurangan produk luar. Jadi kami

tidak menjadikan itu sebagai persaingan membebankan lah, Cuma ada juga

NAI: Faham.
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AA: Yang rasa satu cabaran (Berdeham) ada pada satu ketika dulu lebih kurang dalam
tahun 2007, 2008, kat situ

NA: (Mengangguk).

AA: Kami rasa selalu produk kami akan ditiru reka bentuknya, di bawa balik ke negara

mereka
NA: Oh.

AA: Dan kami nampak
NATI: Oh.

AA: Design [Rekaan] produk kami masuk balik ke Malaysia dengan design- design

[Rekaan-rekaan] yang kami buat.
NA: Oh. (Ketawa kecil).

AA: Tapi kami tak jadikan tu
NAI: Oh. (Mengangguk).

AA: Sebagai impak yang besar, sebab apa
NAI: (Mengangguk).

AA: Sebagai apa usahawan rotan di bawah agensi kerajaan, di bawah Perbadanan Kraf
Tangan Malaysia [Kuala Lumpur], kami setiap tahun akan mengeluarkan produk baru.
Setiap tahun di mana di Hari Kraf Kebangsaan, setiap tahun kami akan membawa

produk-produk baru selain produk-produk lama. Kami memang wajib ada produk baru
NA: Oh, kena renew [Perbaharui] lah, renew [Perbaharui], renew [Perbaharuil.

AA: Lebih kurang dalam lima [5] ataupun enam [6] jenis produk
NAI: (Mengangguk).

AA: Yang baru. Jadi maknanya kami tak rasa tu sebagai satu persaingan.
NA: Ya. (Mengangguk). |

AA: Mungkin mereka boleh tiru

NAI: Betul.
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AA: Produk kami masa 2007, 2008, 2009 tapi mereka takkan mungkin meniru setiap

tahun untuk membuat pemasaran produk baru,
NA: Aah. (Mengangguk).
NAI: (Mengangguk).

AA: Lagipun bila kami dah pasarkan produk kami
NAI: Aah, betul.

AA: Masa Hari Kraf Kebangsaan, mereka bawa design [Rekaan] kami balik, mereka

akan memasarkan lebih lambat daripada kami. Maknanya, contohnya
NA: Oh, aah.
NAI: (Mengangguk).

AA: Diorang membawa produk mereka ke sini mungkin dalam bulan kalau kami
selalunya Hari Kraf Kebangsaan dalam bulan tiga [3], mereka akan dapat memasarkan

produk mereka di sini
NAI: (Mengangguk).

AA: Mungkin dalam bulan sepuluh [10] atau bulan sebelas [11], lepas tu nanti bulan
dua [2], bulan tiga [3] kami dah buat produk baru pula

NAI: (Mengangguk).
AA: Macam tu
NAI: Betul.

AA: Tapi kami tak rasa tu sebagai beban lah. Mula-mula tu rasa juga lah sebab ya lah

macam satu kejutan lah.
NAI: (Mengangguk).

AA: Kita ada produk baru tiba-tiba ada produk kita dengan longgokan yang banyak

kan.
NAI: (Mengangguk).
AA: “Ehh tapi, ehh tu kan design [Rekaan] tahun lepas, ehh tu kan design [Rekaan]

sebelum ni”.
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NA: Ya, ha.
AA: Tapi lama-lama kami dah anggap tu sebagai satu—
NAI: Dah outdated [Ketinggalan zaman)].

AA: Ya. Kami tak rasa lah itu sebagai satu ancaman lah, sebagai satu cabaran lah sebab
dia dah bila tahun-tahun tu kita dah jadi biasa kan

NA: (Mengangguk). Okay, apa kenangan manis Puan yang pernah Puan lalui dalam
bidang anyaman rotan ni? Kenangan yang Puan takkan lupakan lah, kenangan yang

gembira.
AA: Oh, kenangan manis saya masa buat rotan ni
NA: (Mengangguk).

AA: Banyak lah. Kalau yang paling manis sekali tu bila saya dapat success [Berjaya]

dalam jualan dan saya dapat membantu keluarga saya
NAI: (Mengangguk).

AA: Untuk acess [Akses] of [Daripada] economy [Ekonomi] keluarga saya di mana

anak saya dapat belajar sampai ke peringkat universiti. Tiga-tiga [3] anak saya berjaya
NAI: (Mengangguk).
AA: Dengan hasil
NA: Duit
AA: Wang
NA: Anyaman rotan
AA: Saya sebagai usahawan anyaman rotan
NA: (Mengangguk).
NAI: (Mengangguk).

AA: Ttu adalah suatu kepuasan, satu kemenangan untuk saya bila keluarga saya tak rasa

tertekan dengan kewangan dengan adanya

NAI: (Mengangguk).
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AA: Wang hasil rotan saya dapat suami saya dan anak-anak saya belajar dengan
sempurna. Lepas tu

NAI: (Mengangguk).

AA: Kenangan lainnya semestinya lah sewaktu saya dipilih mewakili Malaysia. Setiap
kali saya dipilih

NA: (Mengangguk).

NAI: (Mengangguk).

AA: Nama saya untuk mewakili Malaysia ke antarabangsa, saya rasa itu satu kenangan
manis lah.

NA: Aah, betul.

NALI: Betul. Bukan mudah tu nak dapat.

AA: Nama saya terpilih, saya, saya mendapat e-mail ataupun telefon “Puan, puan dipilih,
nama Puan dipilih untuk dihantar ke Sweden”. Saya dapat panggilan daripada Kraf

Tangan nama saya dipilih oleh Wisma Putra. Saya akan dihantar ke Sweden. Jadi masa
tu saya terlalu gembira.

NAI: (Mengangguk).
NA: (Mengangguk).
AA: Macam tu juga, bila saya tak sangka di bawah MARA, di bawah DIDAC, nama saya

dipanggil untuk ke Finland sedangkan saya tak pernah terfikir pun negara Finland.
NA: (Ketawa kecil).

NAI: ( Ketawa kecil).
AA: Saya tahu Finland tu bola sepak je.
NAI: Aah.(Mengangguk).
AA: Masa bola
NA: (Ketawa besar).

NAI: (Ketawa besar).
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AA: Masa bola World Cup [Piala Dunia] je. Ya, biasanya saya akan kenal Finland tu
masa World Cup [Piala Dunia] je sebab apa (Ketawa kecil)

NAI: Aah.
AA: Finland kan hebat sikit kan. Nama dia adalah kan.

NAI: Aah. (Mengangguk).

AA: Saya tak pernah terfikir saya akan ke sana lepas tu saya tak, takkan terfikir yang
Sweden tu, Finland

NAI: Finland.

AA: Berada dalam kategori daerah kawasan-kawasan keadaan negara yang sejuk,

selalu sejuk , jauh cam tu.
NALNA: (Mengangguk).

AA: Jadi, tu lah yang saya rasa bila nama saya dipanggil untuk ke luar negara contoh
di London [England], saya pun tak terfikir saya terpilih ke London [England] beberapa
kali.

NAI NA: (Tersenyum).

AA: Lepas tu saya terpanggil untuk ke Jerman
NA: (Ketawa kecil).

AA: Talah saya tak sangkakan orang kata
NAI: Betul.

AA: Rotan saya tu adalah tiket untuk saya ke, menjelajah dunia.
NA: Betul.
NAI: Betul.

AA: Bukannya saya nak berjalan, tapi saya dipilih kerana
NAI: Aah, betul.

AA: Apa penghormatan kerajaan dekat saya

NAI: Betul. (Mengangguk).
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NA: (Mengangguk).
AA: Sebab tu saya kata walaupun saya tak menang apa-apa anugerah tapi saya rasa
saya berjaya

NAI: (Mengangguk).

AA: Dengan keadaan yang macam ni. Kata kalau diorang tak nampak pencapaian saya,
takkan lah saya dihantar mewakili Malaysia sedangkan ada usahawan rotan kat Malaysia
ni.
NAI: Betul.(Mengangguk).
AA: Macam tu lah,
NAI: (Mengangguk).
AA: Ttu adalah kenangan manis saya lah
NAI: (Mengangguk).
NA: (Mengangguk).
AA: Satu untuk keluarga saya, satu untuk pencapaian saya dihantar ke luar negara
NA: Untuk diri.
NAI: Betul.

AA: Untuk diri. Apa orang kata saya rasa terlalu kenangan manis lah mewakili

Malaysia
NA: (Mengangguk).
NAI: (Mengangguk).

AA: Sebab saya rasa bila saya melangkah ke luar negara membawa nama Malaysia tu

saya rasa tu satu penghargaan yang terlalu besar lah
NA: Sangat , yeah.
NAI: Betul.

AA: Sebab di mana bila saya pergi tu maknanya saya tak boleh mencemarkan nama

Malaysia.
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NA: Aah.
NAI: (Mengangguk).
AA: Anak-anak saya di rumah dan suami membantu juga.
NA: Oh.
NAI: (Mengangguk).
AA: Jadi, ketiga-tiga [3] anak saya ni semua pandai menganyam.
NA: Oh, senang.
AA: Anak saya yang--
NAI: Hebat macam emak dia lah.
AA: Orang kata walau tak sepenuhnya tapi maknanya dia boleh membantu lah.
NA: Ada basic [Asas] lah.
NAI: (Mengangguk).

AA: Ada basic [Asas] lah pastu walaupun anak saya belajar, pergi belajar bila diorang

cuti sem, diorang balik, diorang akan membantu.
NAI: (Mengangguk).

AA: Selain daripada di peringkat awal, masa saya kurang pekerja-pekerja untuk
menganyam, diorang membantu saya di situ. Selepas saya stabil dan pekerja-pekerja
menganyam, anak-anak saya membantu untuk menolong saya macam pergi buat jualan,

promosi jualan, macam tu.
NAI: (Mengangguk).

AA: Jadi ana-anak saya ni memang tak bekerja dengan syarikat-syarikat mana-mana

pun sehingga diorang habis belajar.
NAI: (Mengangguk).

AA: Kebanyakan diorang punya part-time [Separuh Masa] adalah bersama saya di

mana

NA: Oh.
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AA: Apabila saya membawa diorang
NAI: (Ketawa Kecil).

AA: Masa saya buat jualan,
NA: Oh.

AA: Saya akan membayar gaji mereka seperti pekerja yang lain juga
NA: Oh, okay.
NAI: (Mengangguk).

AA: Jadi anak saya tidak bekerja di luar.
NALI: Ah betul.

AA: Tapi orang kata
NAI: Aah.

AA: Anak saya yang sulung masa dia habis Degree, dia juga membuat kursus membuat
batik di Melaka sekejap je. Tapi lepas tu dia buat

NAI: (Mengangguk).
AA: Rotan balik kemudian bila dia dah
NAI: (Mengangguk).

AA: Dapat tu, dia dah dapat kerja jadi dia tak buat lah. Kemudian tu kebetulan waktu
dia nak habis Degree, dia dapat, dia memohon untuk mengajar sambilan di Kingsley
School

NA: Oh, situ.
NAI: (Mengangguk).

AA: Di Subang Jaya [Selangor, Malaysia] ,alhamdulillah lah dia dapat. Dia Cuma
belajar untuk buat

NAI: Wah.

AA: ekstraktif kraf satu [1] minggu satu [1] kali sahaja. Subjek tu satu [1] jam.
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NAI: (Mengangguk).

AA: Dia dapat kontrak tu lebih kurang dalam tujuh [7] tahun, lapan [8] juga. Di mana
NA: Oh, lama tu lama.
NAI: Oh, lama tu.

AA: Pembayaran gaji mereka mengikut pekerja dia, mengikut pelajar yang ada.
Kadang-kadang tu satu [1] tahun dia dapat juga mencecah, mencapai dalam empat

puluh ribu [40,000] macam tu setahun.
NAI: Itu banyak tu.

AA: Sebab dia mengajar di International School [Sekolah Antarabangsa]. Dia adalah—

Itulah saya rasa dia mewarisi lah
NA: Oh.
AA: Mewarisi di saat itu
NAI: Betul.
AA: Sehingga dia
NAI: Secara tidak langsung.

AA: Berkahwin dan dia dah berkeluarga dan dia meneruskan untuk belajar lah

menyambung pelajaran dia buat Master di Universiti Malaya juga.
NA: (Mengangguk).
NAI: (Mengangguk).

AA: Dia membayar kos pelajaran dia melalui gaji yang dia bekerja sebelum sebagai
guru ckstraktif di Internasional School [Sekolah Antarabangsa] di Kingsley [Subang
Jaya, Selangor] Lepas habis buat Master kemudian tu dia ada anak yang kedua [2] baru
kontrak dia habis. Dia baru sahaja menamatkan kontraknya

NAI: Oh.

AA: Di Kingsley sebabnya Kingsley dah tak pakai lagi dah untuk buat ekstraktif, Jadi
alhamdulillah orang kata bila dia sebagai guru ekstraktif kraf, dia dapat berjaya

melunaskan dia punya Master
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NAI: (Mengangguk).
AA: Dengan hasil pembayaran gaji sebagai seorang guru kraf.
NAI: (Mengangguk).

AA: Ilmu yang diwarisi oleh saya dan awal-awal dia pergi mengajar, saya juga ikut dia.

Ikut dia sebab dia tak ada experience [Pengalaman]
NAI: Oh.

AA: Jadi saya membantu dia dalam kelas
NAI: Pantau.

AA: Lebih kurang dalam sepuluh [10] kelas yang awallah. Saya bantu dia
NAI: (Mengangguk).

AA: Bila dia dah boleh jalan sendiri, lepas tu dia terus buat sendiri. Maknanya dia juga
sebagai pewaris lah dan dia juga berdaftar di bawah Kraf Tangan.

NAI: (Mengangguk).
AA: Kemudian tu disebabkan dia belajar lagi apa semua, dia beralih ke bidang henna
[Inai]. Pendaftaran perniagaan dia dengan Kraf Tangan Malaysia ialah sebagai pengukir
inai.
NA: Inai.
NAI: Inai.
NA: Oh.
AA: Pengukir inai dan juga membuat ekstraktif batik.
NA, Oh, faham.
NAI: (Mengangguk).

AA: Itulah. Jadi anak saya yang dua [2] orang lagi , diorang terus dengan kerjaya

diorang.

NAI: (Mengangguk).
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AA: Yang nombor dua [2] tu habis dia punya Degree, dia bekerja sebagai akauntan di

Damansara [Selangor].
NAI: Oh.

AA: Sehingga nafas dia yang terakhir lah. Meninggal sewaktu dia mula bekerja.
NA,NAI: (Mengangguk).

AA: Lepas tu anak saya yang ketiga [3], dia pun pandai buat tapi sebab kerjaya dia, dia
sebagai chef [Tukang Masak] di Legoland di JB [Johor Bahru, Malaysia]. Jadi untuk
masa sekarang ni mungkin saya tak dapat katakan lah anak saya akan mewarisi

perniagaan saya tapi
NAI: (Mengangguk).

AA: Kalau kita imbau balik, saya juga dulu tak pernah merasakan yang
NA: Aah.
NAI: (Mengangguk).

AA: Dunia kraf ni akan menjadi dunia perniagaan saya sebab walaupun dulu saya

tengok nenek dan atuk saya buat
NAI: Betul.

AA: Dan ayah saya buat, arwah ayah dan arwah nenek saya buat. Saya tak pernah
terfikir pun tapi orang kata kalau Allah dah letakkan rezeki kita di situ, insya-Allah itulah

yang akan berlaku. Jadi buat masa ni
NA: Tak boleh cakap apa-apa lagilah.
NAI: (Mengangguk).

AA: Saya tak boleh nak kata anak saya mewarisi atau tidak mewarisi tapi ilmu yang
anyaman itu memang mereka ada. Kalau pengalaman untuk jadi penjual barang kraf tu

mereka pun ada experience [Pengalaman] juga bertahun bila dia membantu saya.

NA: Okay Puan, soalan terakhir pada masa hadapan pada generasi,

astaghfirullahalazim.

NAI: (Ketawa kecil).
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NA: Apakah harapan Puan pada masa hadapan terhadap generasi masa kini dalam

bidang warisan seni anyaman rotan ni? Apa Puan, apa harapan Puan?

AA: Harapan saya, saya memang berharaplah generasi-generasi yang ada sekarang ni
kalau yang berminat lah saya rasa eloklah belajar menjadi pelapis di mana dalam bidang
kraf anyaman rotan ni pun sama dengan perniagaan-perniagaan lain, bidang lain di di luar
sana. Jadi untuk tidak mematikan perniagaan anyaman rotan ni dari segi keseniannya,
perniagaannya. Jadi saya berharaplah pada generasi-generasi yang muda ni boleh lah
orang kata berhubung dengan Perbadanan Kraf Tangan Malaysia [Kuala Lumpur] di
setiap cawangan negeri dan juga di peringkat ibu pejabat iaitu di Kompleks kraf Jalan
Conlay, Kuala Lumpur [Malaysia] . Di mana kalau generasi-generasi masa ini yang
muda kalau rasa tidak menjamin kehidupan mereka, ekonomi mereka. Mereka mungkin
rasa salah sebab apa saya menjalankan perniagaan saya ni waktu saya muda juga usia

saya dalam tiga puluh [30] an. Jadi berbaloi, dia boleh menjamin ekonomi kita di masa

yang panjang
NAI: Betul.

AA: Sehingga tua lah seperti saya sekarang lima puluh tujuh [57]. Untuk pembelajaran
yang sistematik, untuk generasi muda sekarang ni boleh memohon untuk menjadi pelajar
di bawah Institut Kraf Negara, di bawah Perbadanan Kraf Tangan Malaysia [Kuala
Lumpur] di mana Institut Kraf Negara [Selangor] menawarkan bidang-bidang anyaman
rotan, batik, tembaga, tenun. Jadi boleh berhubung terus dengan mana-mana Institut
Kraf Negara di Rawang [Selangor] dan juga di mana-mana cawangan Kraf Tangan
Malaysia di setiap negeri dan di ibu pejabat. Di mana untuk pengetahuan, generasi-
generasi yang ada sekarang ni yang masih muda, pelajar-pelajar yang habis SPM yang
rasa tidak berminat untuk meneruskan pelajaran di institut-institut pengajian lain, boleh

lah memohon.
NAI: (Mengangguk).

AA: Untuk menjadi pelajar Institut Kraf Negara di mana mereka akan disediakan elaun

bulanan, tempat tinggal
NA: Oh.

NAI: (Mengangguk).
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AA: Dan mereka juga disediakan untuk pengajian dalam bidang sijil, diploma dan
selepas diploma juga mereka boleh meneruskan pelajaran mereka dengan beberapa
universiti yang telah ada /ink [Penghubung] dengan Institut Kraf Negara [Selangor]

untuk meneruskan dalam bidang Sarjana Muda.
NAI: (Mengangguk).

AA: Jadi untuk itu boleh lah berhubung terus dengan Perbadanan Kraf Tangan
Malaysia [Kuala Lumpur] sama ada di peringkat cawangan negeri ataupun di peringkat
ibu pejabat. Jadi dengan adanya penyediaan kerajaan di Institut Kraf Negara [Selangor]

untuk generasi muda
NA,NAI: (Mengangguk).

AA: Jadi saya rasa harapan saya supaya mereka boleh meneruskan warisan-warisan

ilmu seni kraf ini sebagai perniagaan tidak terbantut, tidak mati dan tidak lupus.
NAI: (Mengangguk).

AA: Jadi diharapkan mereka-mereka yang boleh mewarisi, menjadi pelapis untuk
usahawan-usahawan kraf. Sebagai peniaga Kraf juga berjaya, saya harap mereka boleh
lah tampil, saya harap semua ni usaha-usaha kerajaan ni dapat memajukan lagi kraf
negara terutamanya dalam bidang anyaman rotan saya dan bidang-bidang yang lain

Juga lah . Itu lah harapan saya, besar harapan saya sebab ekonomi kraf ni
NAI: (Mengangguk).
AA: Menjana untuk ekonomi diri, keluarga dan juga negara kita.
NA: Betul.
NAI: Dan negara.
NA: Okay, Puan?
AA: Dah habis.
NA: Okay. Jadi saya akan bacakan skrip penutup.

AA: Sama-sama
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Dengan ini tamatlah sesi temubual sejarah lisan sesi ketiga mengenai bidang warisan seni
anyaman rotan. Kami mengucapkan jutaan terima kasih di atas kesudian dan kerjasama
yang diberikan oleh beliau dalam menyempurnakan wawancara ini. Sekian, terima
kasih. Adalah diharapkan dengan hasil temubual ini dapat menyumbang kepada
perkembangan ilmu dalam bidang warisan seni anyaman rotan para penyelidik pada

masa akan datang. Sekian, terima kasih.
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hanya mendapat tanggungan kos hidup di
sana termasuklah kos penerbangan, hotel
dan lain-lain. Kategori ini menjamin
tokoh untuk membawa seberapa banyak
pun produk untuk dijual.

Kategori Kedua : Demo Pembuatan. Jika
tokoh dihantar ke luar negara untuk
membuat demo pembuatan bakul
anyaman rotan, tokoh akan dibayar
selepas sampai di Malaysia. Kategori ini
tidak membolehkan tokoh  untuk
membawa produk sekali ke luar negara.
Contohnya membuat demo pembuatan di
Singapura dan juga negara eropah. Di
KLCC juga tokoh ada membuat demo
pembuatan dan ada kontrak dengan
KLCC untuk membuat demo pembuatan
bakul anyaman rotan kepada semua
pelancong. Untuk perkhidmatan di
KLCC, tokoh dibayar sebanyak RM1,000
setiap satu jam atau kadang-kadang

setengah jam.
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