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Executive‌ ‌Summary‌‌ ‌  
‌ 
‌ 
‌ 

The‌ ‌‘Camca‌ ‌Zulaykha’‌ ‌is‌ ‌based‌ ‌on‌ ‌the‌ ‌initials‌ ‌of‌ ‌the‌ ‌two‌ ‌founders.‌ ‌Together,‌ ‌the‌ ‌company‌ ‌has‌‌                               

launched‌ ‌multiple‌‌types‌‌of‌‌products.‌‌It‌‌is‌‌a‌‌prepared‌‌fried‌‌red‌‌onion‌‌and‌‌garlic‌‌is‌‌the‌‌main‌‌product‌ ‌                                   

for‌‌our‌‌clients‌‌to‌‌use‌‌in‌‌their‌‌food‌‌and‌‌daily‌‌use.‌‌The‌‌“Camca‌‌Zulaykha”‌‌also‌‌has‌‌a‌‌catering‌‌service‌‌                                     

that‌ ‌provides‌ ‌a‌‌variety‌‌of‌‌food‌‌ready‌‌to‌‌eat‌‌to‌‌any‌‌company‌‌that‌‌wants‌‌to‌‌order‌‌in‌‌large‌‌quantities.‌‌                                     

Our‌ ‌company‌ ‌provides‌‌services‌‌to‌‌help‌‌our‌‌clients‌‌save‌‌their‌‌time‌‌going‌‌out‌‌during‌‌lunch‌‌break‌‌or‌‌                                 

any‌ ‌company‌ ‌that‌ ‌provides‌‌food‌‌for‌‌their‌‌staff‌‌.‌‌The‌‌target‌‌market‌‌is‌‌for‌‌housewives,‌‌individu‌‌that‌‌                                 

like‌ ‌to‌ ‌eat‌‌fried‌‌onions‌‌and‌‌any‌‌group‌‌that‌‌wants‌‌to‌‌order‌‌the‌‌catering‌‌service.‌‌This‌‌is‌‌because‌‌we‌‌                                     

are‌ ‌also‌ ‌providing‌ ‌a‌ ‌service‌ ‌for‌ ‌catering.‌ ‌In‌ ‌the‌ ‌business‌ ‌segment‌ ‌there‌ ‌are‌‌always‌‌a‌‌competitors,‌‌                               

which‌‌our‌‌one‌‌competitor‌‌is‌‌IKS‌‌that‌‌selling‌‌the‌‌fried‌‌onions‌‌for‌‌example‌‌“‌Nuha‌‌Bawang‌‌Goreng‌”‌‌                               

and‌ ‌“IBNI”,‌ ‌so‌‌there’s‌‌a‌‌possible‌‌risk‌‌of‌‌competitors‌‌is‌‌the‌‌Ingredient‌‌in‌‌the‌‌product‌‌and‌‌also‌‌how‌‌                                   

we‌ ‌serve‌ ‌the‌ ‌client.‌ ‌ 
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1.0‌ ‌Introduction‌i‌ ‌‌of‌ ‌Business‌‌ ‌  

1.1‌ ‌Business‌ ‌‌i‌Information‌ ‌Sheet‌ ‌ 

Name‌ ‌of‌ ‌‌i‌Business‌ ‌(with‌ ‌logo)‌‌ ‌   :‌  ‌ 
Image‌ ‌1:‌ ‌CAMCA‌ ‌ZULAYKHA‌

‌ 

Name‌i‌,‌ ‌Phone‌ ‌number‌ ‌&‌ ‌Email‌‌ ‌   :‌‌   Muhammad‌ ‌Aiman‌ ‌Bin‌ ‌Mohd‌ ‌Hisham‌‌ 
019-3992283‌‌ ‌  
ai.manstudio96@gmal.com‌ ‌ 

SSM‌ ‌registration‌‌ ‌   :‌‌   -‌ ‌ 

Official‌ ‌business‌ ‌email‌ ‌address‌‌ ‌   :‌‌   -‌ ‌ 

FB‌ ‌webpage‌ ‌address‌i‌‌ ‌   :‌‌   https://www.facebook.com/BawangZulaykha/?ref=pa‌
ges_you_manage‌ ‌ 

Instagram‌ ‌link‌i‌‌ ‌   :‌‌   @Zulaykhartw‌ ‌ 

Brand‌ ‌name‌‌ ‌   :‌‌   Camca‌ ‌Zulaykha‌ ‌ 

Online‌ ‌‌i‌business‌ ‌mode‌‌ ‌   :‌‌   Stock‌ ‌Agent‌ ‌ 

Nature‌‌ ‌‌of‌ ‌business‌‌ ‌   :‌‌   Selling‌ ‌and‌ ‌trading‌ ‌of‌ ‌beverage‌ ‌goods‌‌ ‌  

Types‌‌ ‌‌of‌ ‌products‌‌ ‌   :‌‌   Homemade:‌ ‌ 
-Fried‌ ‌Red‌ ‌Onion‌‌ ‌  
-Fried‌ ‌Garlic‌ ‌ 
-Catering‌‌ ‌  

Main‌ ‌competitors‌‌ ‌   :‌‌   ‌ 

Startup‌ ‌capital‌‌ ‌   :‌‌   RM‌ ‌5000.00‌ ‌ 

Product‌ ‌selling‌ ‌price‌‌ ‌   :‌‌   -RM14.00‌ ‌per‌ ‌Unit‌ ‌ 
-‌ ‌Retail‌ ‌RM‌ ‌11.00‌ ‌per‌ ‌unit‌ ‌(minimum‌ ‌24‌ ‌Units)‌ ‌ 

Cost‌ ‌of‌ ‌the‌ ‌product‌‌ ‌   :‌‌   RM10.00‌ ‌per‌ ‌unit‌ ‌ 

Supplier‌ ‌/‌ ‌Brand‌ ‌Owner‌ ‌Name‌‌ ‌   :‌‌   Camca‌ ‌Zulaykha‌ ‌ 

Contact‌ ‌Details‌ ‌of‌ ‌Brand‌ ‌Owner‌‌ ‌   :‌‌   Address:‌ ‌82a,‌ ‌Jln‌ ‌Teratai‌ ‌½,‌ ‌Taman‌ ‌Bkt‌ ‌Teratai‌‌ 
68000‌ ‌Ampang,‌ ‌Selangor,‌ ‌Malaysia‌‌ ‌  
Contact‌ ‌number:‌ ‌019-399‌ ‌2283‌ ‌ 


