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Dari bursa saham ke dunia perniagaan

Odeen didik Muslimah patuhi syariah pemakaian
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Perniagaan dari Universiti Teknologi o4y dia menerimatempahaniual-
Mara (UITM) ini mempunyai peng- ) coiear RM20,000sebulan dan sejak
alaman lebih 15 tahun berkecimpung e e
dalam industri pasaran Bursa Saham lantikan 'endiselunﬂ%r:a}egara. =
Kuala Lumpur yang kemudiannya « - .
memasuki perniagaan sulaman ber- =
komputer dan percetakan baju T ber-
sama rakan kongsi.
“Saya rasa kekosongan dalam jiwa
dalam kerjaya dahulu. Disitu saya ter-
fikir dan rasa bertanggungjawab un-
tuk menghasilkan sesuatu yang lebih
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Wujud peluang pendapatan

Odeen Marketing yang ber-
operasi di Kampung Melayu Majidee
aktif memasarkan produk me-
nerusi medium media sosial i
Facebook dengan lebih 65,000 peng-
ikut selain aplikasi WhatsApp yang
memudahkan urusan komunikasi
dan promosi.

- Shahudin berkata, perkembangan
yang memberangsangkan jenama
Odeen disumbangkan oleh sokong-
an lebih 500 ejen produk tersebut di
seluruh negara

“Sa terpahggll untukberkongsi

rezeki selam membuka peluang per-
niagaan buat mereka yang ingin ber-
niaga dengan skim termudah.

“Setiap ejen hanya perlu membeli
25 helaibaju T ini dan bolehmenikmati
potongan harga sehingga hampir 40
peratus yang secara automatiknya la-
yak menjadi ejen kami. Setiap ejen
juga dibekalkan katalog secara per-
cuma bagi memudahkan urusan pe-
masaran produk Odeen.

“Lebih menarik, bagi tempahan
kedua dan seterusnya, ejen boleh
membuat pembelian minimum se-
helai dan terus layak mendapat harga
ejen. Selain itu, kami juga menawar-
kan khidmat dropship iaitu pengepo-
san terus kepada pelanggan, di mana
ejen ini tetap layak mendapat poto-
ngan yang ditawarkan; katanya.

Shahudin berazam untuk
memudahkan urusan lantikan ejen,
sekali gus membuka pendapatan
sampingan kepada suri rumah, pe-
niaga, pekerja swasta, kakitangan
kerajaan, guru dan juga penuntut

Katanya, bagi memastikan pro-
duk pakaiannya terus berdaya saing
dan mengikuti arus semasa, beliau op-
timis menghasilkan rekaan dan warna
baharu bagi setiap tiga bulan.
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“lﬁtagemarhamﬂcanproduklkut
pasaran semasa malah be-
rani dalam corak dan warna yang di-

gumkanseperti‘colourblock’(wama
kontra) sekurang-kurangnya meng-
gunakan tiga warna dalam setiap
helai.

“Antara keistimewaan baju T
Odeen ini secara puratanya kita
mempunyai 10 rekaan baru dalam
tempoh setahun dan ia memenuhi
semua saiz pelanggan bermula dari
XS hingga XXXL, katanya.

Idea pasukan rekanya yang kini

aktiviti promosi produk, Odeen
mempunyai stor penyimpanan yang
besar dan mempunyai mesin cetak-
an canggih Mimaki selain studio fo-
tografi sendiri.

Perkukuh jenama Odeen

Shahudin menyasarakan jumlah
jualannya mencecah RM500,000
sebulan.

Beliau juga berhasrat mendirikan
Wisma Odeen di tapak pejabat sedia
ada, sekali gus memperkukuhkan je-
nama Odeen sebagai produk anak
tempatan Johor dan Bumiputera.

“Saya juga tidak akan terhenti
untuk terus menimba ilmu mencari
idea bagi kepelbagaian rekaan dan
produk.

“Saya juga terbuka untuk meng-
ikuti kursus internet bagi memasar-
kan produk saya dengan lebih ber-
kesan; katanya.

Kepada yang berminat menjadi
ejen boleh hubungi 019-7901669 atau
e-mel ke odenmarketing@yahoo.
com atau layari www.odeen.my dan
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