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Kewangan keusahawanan menawarkan pelbagai peluang untuk
tajuk penyelidikan di era baharu ini. Untuk keusahawanan yang
diusahakan sendiri, kewangan bukan sahaja merangkumi
penyediaan modal tetapi juga menyediakan nasihat, jaringan,
pemantauan, tadbir urus dan membenarkan pertukaran
maklumat antara pelbagai agensi. Pihak para ilmuan juga telah
membangunkan set-set data dan pengukuran yang lebih baik
untuk mengukur dan memantau pembolehubah ini dalam
pelbagai konteks.
 
Sejak dari tahun 2006, terdapat lonjakan ketara dalam
penyelidikan mengenai kewangan keusahawanan. Ini mungkin
berlaku disebabkan peningkatan dalam aktiviti keusahawanan,
ekonomi gig, dan bentuk keusahawanan baharu kewangan seperti
crowdfunding. Namun, masih banyak lagi kajian untuk masa
hadapan yang perlu dijana sebagai contoh, pertama, mengapa
dan adakah modal teroka dan kontrak ekuiti persendirian berbeza
secara drastik di negara yang berbeza? Terdapat beberapa ilmuan
yang cuba memberi penerangan, antaranya penjelasan mengenai
cukai yang menjadi penyebab kepada perbezaan tersebut (Gilson
dan Schizer, 2003), kecanggihan dan pengalaman, undang-undang
peraturan, penguatkuasaan undang-undang dan budaya
(Cumming dan Johan, 2013). Selanjutnya, mungkin terdapat lebih
banyak kerja mengenai hubungan antara tetapan undang-undang
dan budaya dalam hasil pelaburan (lihat juga Nahata et al., 2014;
Zahra, 2014).

Kedua, untuk modal bukan teroka dan pelaburan ekuiti
persendirian, apakah istilah pelaburan yang digunapakai dan
bagaimana ia berbeza-beza mengikut negara, apakah ciri-ciri pihak
yang melabur dan untuk tempoh masa yang berbeza? Ada sedikit
penyelidikan mengenai syarat kontrak untuk pelaburan hutang
swasta, dan khususnya di negara dan persekitaran institusi yang
berbeza.

Ketiga, dalam konteks apakah jenis atau sumber kewangan
keusahawanan yang berbeza melengkapi antara satu sama lain
untuk membolehkan hasil keusahawanan yang unggul? Sebagai
contoh, adalah hutang bank, kredit perdagangan, adalah
pelengkap atau pengganti kepada crowdfunding? Kajian mengenai
kewangan keusahawanan banyak menggunakan satu sumber
modal sahaja, kerana sifat data tersebut yang terbahagi mengikut
bahagian. Terma yang digunapakai adalah terma pembiayaan (hak
aliran tunai, hak kawalan, penilaian) dalam kewangan
keusahawanan berbeza bergantung kepada kehadiran sumber
modal yang berbeza. Bentuk kewangan keusahawanan yang
manakah membolehkan hasil terbaik untuk firma keusahawanan,
dan di bawah konteks mana (mengikut industri, peringkat
pembangunan, saiz pasukan, wilayah, negara, jantina, dsb.)
Beberapa kajian inovatif mengikut hala ini dan perbincangan lanjut
terdapat dalam kajian McCahery dan Vermeulen (2016).

Keempat, memandangkan ia merupakan sesuatu yang baru,
terdapat beberapa persoalan kajian mengenai crowdfunding.
Sebagai contoh, apakah peraturan yang paling berkesan untuk
pendanaanekuiti yang membenarkan ramai pelabur? Apakah
platform crowdfunding yang berkesan dan adakah mereka berbeza
dari segi hasil pembiayaan untuk firma keusahawanan? Akhir
sekali, mungkin terdapat lebih banyak kajian tentang sejauh mana
jantina dan kaum dalam sumber kewangan keusahawanan yang
berbeza memberikan impak yang berbeza. Sejauh manakah berat
sebelah jantina dikurangkan dalam crowdfunding, dan apakah
interaksi tersebut antara crowdfunding dan modal teroka
mengurangkan berat sebelah jantina? Dan apakah berat sebelah
ini berbeza-beza mengikut faktor geografi?

Berjumpa lagi di bahagian akan datang......
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