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Penyerah'an Laporan Perniagaan

Merujuk kepada perkara diatas , dengan ini kami dari EHWAH TRADING

mengemukakan Laporan Rancangan Perniagaan (RP) kami. Projek perniagaan

yang kami rancang adalah perkhidmatan (pemborong dan pembekal).

2. Kami berharap agar pihak tuan berpuas hati dengan penghasilan RP im dan

semoga ianya aknn member! maniaat kepada sesiapa sahaja yang memcrlukmi

Sebagai penutup kata . kami sudahi dengan ucapan terima kasil; . Keijasarna dan

pihak nuan adalah amat kami hargai

Sekian. ! erima Kasih
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1.0 PENGENALAN

Nabi Muhammad S.A.W pernah bersabda “ Sem bilan  daripada scpahih

rezeki datangnya dari bidang pern iagaan  Maka dengan ini kami mengambil

inisiati!' untuk menceburkan diri dalam bidang perniagaan iaitu sebagai pembekal

barang-barang paip. Memang diakui bahawa bidang perniagaan memerhikan

ketabahan, keberanian, kegigihan serta kesabaran dalam menghadapi apa jua

rintangan yang bakal dihadapi. Selain itu, ia juga perlu kepada semangat yang

tinggi, kreatif dan sentiasa peka terhadap peluang-peluang yang terbuka dalam

menghadapi era barn dunia perniagaan. Pengusaha bumiputera perlulah

mempersia pkan diri dari segi fizikal, mental dan spiritual agar dapat mencapai

matlamat keuntungan hakiki daripada usaha yang dilakukan.

Perkembangan industri-industri di Malaysia menjadi semakin pesat

membangun. Antaranya menjadikan Malaysia sebuah negara yang menjurus dari

industri ringan ke industri berat. lanya seperti sektor pembangunan serta

pemangkinnya. Permintaan yang semakin tinggi terhadap industri ini telah menjadi

tumpuan para pengusaha. Oleh itu kami telah sepakat untuk menceburi industri ini

dengan menubuhkan perniagaan perkongsian yang diberi nama EHWAH

TRADING iaitu bertindak sebagai orang tengah antara pembekal dan pelanggan.

Iaitu sebagai agen yang dilantik oleh Paling Industries Sdn. Bhd.(Pembekal

barangan berunsurkan paip) bagi pihak mereka untuk penjualan keluarannya.

Manakala ’aling Industri Sdn. Bhd. pula adalah merupakan suatu agen konlraklor

berdallar yang sah dibawah kerajaan.EHWAH TRADING juga merupakan

sebuah syarikat perkongsian yang berdallar dibawah kelas F.

Kami herharap agar penubuhan syarikat kami ini akan menjadi perintis

kepada golongan bumiputera yang Jain untuk melibatkan diri dalam perniagaan ini.
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